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โอกาสและความเสี�ยงของธุรกิจไฟฟ้าและอิเล็กทรอนิกส ์

เมื�อไทยเข้าสู่ AEC 
 

การรวมกลุ่มประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน หรือ 

ASEAN Economic Community (AEC) เป�นโครงการที�มุ่งเน้น

ไปที�การกระตุ้นเศรษฐกิจใน 10 ประเทศซึ�งงประกอบไปด้วย ไทย 

พม่า ลาว กัมพูชา เวียดนาม มาเลเซีย ฟิลิปปินส์ บรูไน 

อินโดนีเซีย สิงค์โปร์ สมาคมนี�จะเป�นการเน้นการส่งเสริมด้าน

เศรษฐกิจในกลุ่มเป�นหลักซึ�งได้มีการเตรียมตัวตั�งแต่ พ.ศ. 2556 

และเปิดใช้อย่างเป�นทางการเมื�อวันที� 31 ธันวาคม พ.ศ. 2558 

ที�ผ่านมานี�เอง โดยประโยชน์ที� เห็นได้ชดัจากสมาคมนี�ก็คือการ

งดเก็บภาษีระหว่างเป�นเทศในสามคมเพื�อเป�นการเสริมสร้าง

ความแข่งแกร่งให้กับทุกประเทศในภูมิภาคในเอเซียตะวันออก

เฉียงใต้เพื�อต้องการเพิ�มดุลการค้ากับประเทศในภูมิภาคอื�นๆ 

ลักษณะแบบนี�จะคล้ายคลึงกับการก่อตั�งประเทศคู่ค้าในสมาคม

ยุโรป หรือ Europe (EU) ซึ�งจะเป�นการรวบรวมประเทศในแถบ

ทวีปยุโรปนั�นเอง ซึ�งข้อดีที�เห็นได้ชดัเจนของการปลอดภาษี 

ระหว่างประเทศคู่ค้าเราสามารถที�จะเพิ�มกําลังการผลิตได้ทีละ

มากๆและสามารถกระจายสินค้าไปยังประเทศในสมาคมได้ง่าย 

เราสามารถได้รับผลประโยชน์ได้เต็มที�  ซึ� งมันจะช่วยกระตุ้น

เศรษฐกิจในประ เทศได้ดี ซึ� งประ เทศอื�นๆก็สามารถทํา ได้

เหมือนกัน และมันจึงเป�นที�มีของการแข่งขันที�สูงขึ�นด้วยเช่นกัน 

โดยเฉพาะผู้ประกอบการรายย่อยที� ยัง ไม่พร้อมหรือขาด

ประสบการณ์ก็อาจจะนําพามาซึ�งการขาดทุน ฉะนั�นเราควร

จะต้องมีการเตรียมตัวและวางแผนธุรกิจให้ดีก่อนและหลังจาก

ประเทศไทยเข้าสู่ยุคของ AEC นั�นเอง 

แน่นอนว่าเมื�อประเทศเราเข้าสู่ยุค AEC ก็จะทําให้เรา

มีเสรีทางการค้าและการผลิตสินค้าที�มากขึ�น ซึ�งมันสามารถ

นํามาซึ�งโอกาสในธุรกิจและการลงทุนต่างๆซึ�งเป�นตัวช่วยในการ

กระตุ้นเศรษฐกิจที�ดี โดยเฉพาะหากเราสามารถคว้าโอกาสมา

ลงทุนได้แล้วนั�นก็จะทําให้เรามารถทําเงินได้เป�นกอบเป�นกํา แต่
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แน่นอนว่าทุกประเมศก็มีเสรีภาพในการลงทุนทําธุรกิจแบบ

เดียวกัน ซึ�งมันก็นําพามาซึ�งความเสี�ยงไม่น้อยเพราะหากว่าเรา

ไม่สามารถทําธุรกิจต่อกรได้กับคู่แข่งอื�นในประเทศเพื�อนบ้านก็

จะทําให้เราขาดทุนได้เหมือนกัน เพราะฉะนั�นหากเราต้องการ

ดํารงอยู่ได้ในสถานการณ์ที�มีโอกาสและความเสี�ยงแบบนี� เราก็

ควรที�จะต้องปรับตัวให้เข้ากับสภาวะการแข่งขันที�สูงแบบนี� ซึ�ง

แน่นอนว่าเราจะต้องมีการเตรียมตัวและการวางแผนที�ดีในการ

ประกอบธุรกิจ และรู้เขารู้เราก่อนที�จะลงทุนในธุรกิจใดธุรกิจหนึ�ง 

และที�สําคัญนโยบายที�สําคัญก็เป�นสิ�งที�ช่วยผู้ประกอบการง่าย

ต่อการลงทุนทั �งนี�ก็ต้องขึ�นอยู่กับภาครัฐว่าจะเน้นที� ธุรกิจ

ประเภทใดเป�นพิเศษ 

ในทั �ง 10 ประเทศสมาคมอาเซียนก็จะมีพื �นฐานทาง

เศรษฐกิจที� แตกต่างกันออก ไปซึ� งขึ�นอ ยู่กับภูมิปร ะ เทศ 

ทรัพยากรและความถนัดของแต่ละประเทศนั�นๆ ตัวอย่างเช่น 

ประเทศเวียดนามกว่า 80% ประกอบอาชีพเกษตรกรรม สินค้า

ที� ส่งออกหลักของประเทศจึงเป�นพวก ข้าว ยางพาราและ

กาแฟ เป�นต้น หากเราจะพูดถึงธุรกิจที�คาดว่าจะเกิดทั �งโอกาส

และความเสี�ยงหลังจากที�เข้าสู้ AEC คงหนีไม่พ้นธุรกิจประเภท

เครื�องใช้ไฟฟ้าและอุปกรณ์อิเล็กทรอนิกส์นั�นเอง ธุรกิจไฟฟ้า

และอิเล็กทรอนิคเป�นสิ�งที�มีความจําเป�นสําหรับทุกประเทศทั�วโลก

มาอย่างยาวนาน ซึ�งในหลายประเทศมียอดการนําเข้าและ

ส่งออกธุรกิจประเภทนี�อยู่มาก หมายความได้ว่าเป�นสินค้าที�มี

ความต้องการสูง หากเราสามารถพัฒนาธุรกิจประเภทนี�ได้ดี

โดยเริ�มจากส่งออกไปยังประเทศในสมาคมอาเซี�ยนได้ มันจะเป�น

การเพิ�มมูลค่าของสินค้าไปในตัวและพร้อมที�จะต่อยอดไปยัง

ประเทศอื�นๆออกไปได้ อาทิเช่น ประเทศในสมาคมยุโรป อเมริกา 

และเอเซีย ซึ�งหลายประเทศในสมาคมอาเซียนก็มีแบรนด์สินค้า

จําพวกนี�อยู่แล้ว โดยที�มีการส่งออกนําเข้ามาสักระยะหนึ�งแล้ว 

อย่างเช่น สินค้าเครื�องใช้ไฟฟ้ายี�ห้อหนึ�งจากประเทศมาเลเซียก็

ได้มีการเริ�มวางขายในประเทศไทยมาแล้วกว่า 1-2 ปีทีผ่านมา

แต่ยังไม่ได้เป�นที�นิยมมากนัก แต่นั�นก็ถือเป�นก้าวแรกที�สําคัญใน

ขณะที�ประเทศอื�นยังไม่ได้เริ�มต้น ประเทศที�มีสินค้าจําพวกไฟฟ้า

และอิเล็กทรอนิคได้แก่ประเทศ มาเลเซีย ฟิลิปปินส์ สิงค์โปร์และ

อินโดนีเซีย ซึ�งทั �ง 3 ประเทศนี�ต่างมีแบรนด์สินค้าของตัวเอง

และได้มีการส่งออกไปยังประเทศต่างๆอยู่เรื�อยมา ซึ�งประเทศ

เหล่านี�มีประสบการณ์ในกางส่งออกสินค้าประเภทนี�อยู่แล้ว ซึ�ง

จะทําให้เป�นความเสี�ยงสําหรับผู้ที�เริ�มประกอบธุรกิจไฟฟ้าและ

อิเล็กทรอนิกส์เจ้าใหม่ที�กําลังจะเข้าตลาดยุค AEC  

ทั �งหมดที�กล่าวมาจะเป�นการวิเคราะห์สถานการณ์

ของธุรกิจไฟฟ้าและอิเล็กทรอนิกส์เมื�อเข้าสู่ยุค AEC ว่ามัน

ยังคงมีทั �งโอกาสและความเสี�ยงในการลงทุนธุรกิจประเภทนี�อยู่ 

ซึ�งแน่นอนว่าถ้าหากเราต้องการที�จะคว้าโอกาสในการลงทุน

ครั �งนี�มาได้ เราจะต้องมีกลยุทธ์และการปรับตัวที�ดีในการดําเนิน

ธุรกิจนั�นเอง เราสามารถแบ่งการดําเนินธุรกิจที�ดีออกเป�น 3 

สิ�งหลักๆคือ กลยุทธ์ที�ดีในการดําเนินธุรกิจ การวิเคราะห์คู่แข่ง 

การปรับตัวกับยุคสมัยที�เปลี�ยนแปลง     

 

 

กลยุทธ์ที�ดีที�เหมาะสมในการทําธุรกิจยุค AEC นั�น

เป�นสิ�งที�มีความจําเป�นอย่างยิ�งเพราะว่าจะเป�นตัวชี�วัดผลกําไร

ขาดทุนของการทําธุรกิจ ซึ�งเราควรหากลยุทธ์ที� เหมาะสมซึ�ง

ใช้ได้กับทุกสถานการณ์และควรจะเป�นกลยุทธ์ที�สามารถใช้ได้ดี

กับประเทศเพื�อนบ้าน เราควรที�จะมุ่งเน้นไปที�การส่งออกสินค้า

ให้มากขึ�นกว่ากลยุทธ์ที�ใช้ภายในประเทศเท่านั�น เราสามรถที�จะ

เริ�มวางแผนกลยุทธ์ใหม่ได้จากการศึกษานโยบาลที�สนับสนุน

แผนการดําเนินธุรกิจประเภทไฟฟ้าและอิเล็กทรอนิคก่อนเป�น

ขั �นตอนแรก หลังจากนั�นเราก็เริ�มสร้างความแข็งแกร่งของ

ธุรกิจเราโดยเริ�มจากทดลองใช้ในประเทศของเราเอง  

หลักจากที�เราคิดว่าธุรกิจของเราแข็งแกร่งเพียงพอ

ที�สามารถจะแข่งขันกันประเทศเพื�อนบ้านได้ เราจึงเริ�มขยาย

กิจการ ไป ยังปร ะ เทศที� ขาด ธุ รกิ จที� เกี� ยวกับ ไฟฟ้าแล ะ

อิเล็กทรอนิกส์นั�นเอง แล้วจึงค่อยขยายไปยังประเทศที�เหลือจน

ครบนั�นเอง ซึ�งปัจจัยที�สามารถทําให้ธุรกิจของเราแข่งแกร่งจน

สามารถแข่งขันกับรายอื�นได้นั�นคือ เราต้องรักษามาตราฐาน

ของสินค้าเราให้ดีและต้องควบคุมต้นทุนการผลิตให้เหมาะสมกับ

คุณภาพของสินค้าเพิ�มสามารถขายได้ในราคาที�สมเหตุสมผล

ถ้าเราสามารถควบคุม 2 สิ�งนี�ได้เราก็จะสามารถสร้างความ

แข่งแกร่งของธุรกิจเราได้ แน่นอนว่าหากเราเลือกใช้กลยุทธ์ที�ไม่

ถูกต้อง ไมเ่หมาะสมกับสถานการณ์อาจนํามาซึ�งความเสี�ยงต่อ

การขาดทุนนั�นเอง 

“รูเ้ขา รูเ้รา  

การวเิคราะหค์ูแ่ขง่  

เป�นอีกหนึ�งปัจจยั 

ที�สาํคญัในการทาํธุรกจิ” 
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การวิเคราะห์คู่แข่งก็เป�นอีกหนึ�งปัจจัยที�สําคัญในการ

ทําธุรกิจ หากเราสามารถรู้ได้ว่าคู่แข่งหลักของเราคือใครจะทํา

ให้เราสามารถคิดวิเคราะห์แนวทางในการแข่งขันกับคู่แข่งรายนั�น

ได้ดี การวิเคราะห์คู่แข่งนั�นทําได้ไม่ยาก เพียงแค่เราจะต้อง

ศึกษาและวิเคราะห์หลัก ในการดําเนินธุรกิจ กลยุทธ์ที� ใ ช้ 

โดยเฉพาะมาตราฐานการผลิตและรวมได้ถึงความสามารถใน

การผลิต ตัวอย่างเช่น ประเทศมาเลเซียส่งออกสินค้าประเภท

ไฟฟ้าและอิเล็กทรอนิกส์แบรนด์ของประเทศตัวเองเข้ามาขายใน

ประเทศไทยในราคาที�ถูกและมาตรฐานของสินค้าถือว่าปาน

กลางเพื�อที�ต้องการเจาะกลุ่มลูกค้าระดับปานกลางจนลงไปถึง

ระดับล่าง เมื�อเราทราบข้อมูลของคู่แข่งหลักได้แล้ว เราควร

จะต้องลือกใช้กลยุทธ์ที� ดีเพื�อให้ลูกค้าสนับสนุนการเลือกใช้

สินค้าของเรานั�นเอง เชื�อว่าเจ้าของธุรกิจหลายคนสามารถ

รับมือกับแบรนด์ต่างชาติที�เข้ามาขายในประเทศไทยได้ แต่สิ�งที�

ยากก็คือการทําธุรกิจขึ�นมาเพื�อที�ส่งออกเท่านั�น หากเราทํา

ธุรกิจเพื�อวัตถุประสงค์แค่ต้องการส่งออกนั�นบอกได้เลยว่ามี

ความ เสี� ยงมาก เพราะการที� เราจะ เข้า ไปเจาะกลุ่มลูกค้า

ต่างประเทศนั�นมันไม่ง่ายเลย ดังนั�นเราควรจะต้องกระจาย

ความเสี�ยงให้ดีและเลือกประเทศลงทุนที�ขาดของจําพวกไฟฟ้า

และอิเล็กทรอนิกส์ก่อน  

หลังจากที� เราเลือกกลยุทธ์ในการทําธุรกิจและ

วิเคราะห์คู่แข่งรวมไปถึงสถานการณ์ต่างๆได้แล้วนั�น สิ�งต่อมาที�

ต้องคํานึงถึงกูคือการปรับตัวให้เข้ากับทุกสถานการณ์และ

พร้อมที�จะปรับเปลี�ยนรูปแบบการดําเนินธุรกิจได้ตลอดเวลา 

ฉะ นั�น เราจะต้องปรับตัวด้วยวิธีการคิดแบบ Innovative 

thinking คิดในสิ� งที� ตอบสนองความต้องการในอนาคต 

พยายามคิดสิ�งใหม่ๆนอกกรอบเพื�อให้คู่แข่งคาดเดาได้ยาก 

ฉะนั�นเราจะเห็นได้ว่าการเข้าสู่เขตการค้าเสรีของ

สมาคมอาเซียนนั�นมีทั �งข้อดีข้อเสีย มีโอกาสใหม่ๆที�เราสามารถ

คว้ามาเพื�อความสําเร็จทางธุรกิจในทุกชนิด แต่แน่นอนว่า

โอกาสที�ดีก็มาพร้อมกับความเสี�ยงด้วยเช่นกัน เราจึงควรมี

การวางแผนรับมือถือดีไม่ว่าจะเป�น หลักในการดําเนินธุรกิจ 

กลยุทธ์ที�ดีในสถานการณ์การแข่งขันที�อิสระทางการค้า คู่แข่งที�

พร้อมจะเกิดมาเสมอโดยที�เราควรคิด

หา วิธี รั บมื อ ใ ห้ ไ ด้ แล ะพร้ อมที� จ ะ

ปรับเปลี�ยนยอมรับในสิ�งใหม่ๆเพื�อการ

ดําเนินธุรกิจ รวมไปถึงคิดวิเคราะห์ใน

สิ�งใหม่ๆเพื�อที�พร้อมพัฒนาธรุกิจให้

ยั�งยืนต่อไป แต่ทั �งหมดที�กล่าวมาจะ

ประสบความสําเร็จ ได้ง่ายขึ�นหาก

รัฐบาลมีการสนับสนุนธุรกิจประเภทนี�

อยู่แล้ว และเราสามารถนําประโยชน์

ของนโยบายเหล่า นั�นมา ใ ช้ ใ ห้ เกิด

ประโยชน์สูงสุด แน่นอนว่านโยบายที�ดี

ก็ถือเป�นโอกาสที�ทําให้ธุรกิจไฟฟ้าและ

อิเล็กทรอนิกส์ซึ� งมีการแข่งขันที� สูง

สามารถดําเนินต่อไปได้อีกหลายปี  
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