การจัดหาเงินทุน
VS
การเตรียมตัวเพื่อขอสินเชื่อ
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               คณะบริหารธุรกิจ 

                                   มหาวิทยาลัยเชียงใหม่่
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ขั้นตอนต่าง ๆ  ในการดำเนินธุรกิจ
1. จัดหาแหลงเงินทุน
-  หนี้สิน กูยืม หุนกู 

-   เจาของกิจการ (หุนสวน, หุนสามัญ, 
    หุนบุริมสิทธิ์)

-   ฯลฯ

2. จัดสรรการลงทุน
-   สินทรัพยระยะสั้น เพื่อรักษา
                                                               สภาพคลองและทําใหธุรกิจ
 สามารถดําเนินงานไปได้เปนปกติ 

·   สินทรัพยระยะยาว เพื่อเปน
     รากฐานในการสรางรายไดและ
     กำไร
3. ใชสินทรัพยที่ลงทุนไปอยางมีประสิทธิภาพ เพื่อสรางรายได

4. ควบคุมคาใชจายอยางมีประสิทธิภาพ เพื่อใหเหลือกําไร
    5. จัดสรรกําไร
-   เบิกใชสวนตัวองเจาของ (เงินปนผลให
                                                                   ผูถือหุน)

· กําไรสะสมนําไปลงทุนใหม โดยรวม
     เขากับสวนของเจาของแตถามีขาดทุน
     สะสม จะทําใหสวนของเจาของลดลง   
     ทางแกไข คือ กลับไปที่ขอ 1 ใหม หรือ
    ในดานการขยายกิจการก็เชนเดียวกัน
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แหล่งที่มาของเงิน

[image: image4.png]urdanINve I

urasdununely

S
ilsazay

AU UNEUON

[unuse

7
gy

[STTES

]





การจัดหาเงิน
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การใช้ไปของเงิน
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การจัดหาเงินทุน
หลักการทั่วไป
การลงทุนระยะสั้น
ควรจัดหาจากแหล่งเงินทุนระยะสั้น

การลงทุนระยะยาว
ควรจัดหาจากแหล่งเงินทุนระยะยาว
หลักการสำคัญ
· จัดหาเงินทุนที่มีต้นทุนต่ำที่สุด
· จัดหาเงินทุนให้ได้ตามจำนวนที่ต้องการ
-   จัดหาเงินทุนให้ได้ตามกำหนดเวลาที่ต้องการใช้
สินเชื่อ 
ความหมายของสินเชื่อ สามารถแบงตามลักษณะของผูที่เกี่ยวของ
ผู้ขายสินค้า

สินเชื่อ  หมายถึง  ความเชื่อถือที่ผู้ขายมีต่อผู้ซื้อ  และยอมมอบสินค้าหรือบริการให้แก่ผู้ซื้อไปก่อน  โดยไม่ต้องชำระเงินสดแต่มีสัญญาการชำระเงินค่าสินค้าหรือบริการในวันข้างหน้าตามการตกลงระหว่างผู้ซื้อกับผู้ขาย
ผู้ซื้อ

สินเชื่อ  หมายถึง  ความสามารถที่จะได้รับสินค้าหรือบริการไปใช้ก่อนโดยตกลงว่า  จะนำเงินมาชำระค่าสินค้า  และบริการในภายหน้า
สถาบันการเงิน

สินเชื่อ  หมายถึง  บริการชนิดหนึ่งของสถาบันการเงินที่ก่อให้เกิดรายได้หลักแก่สถาบันการเงินและมีความสำคัญที่อาจก่อให้เกิดผลกระทบต่อระบบธุรกิจของชุมชน
สรุป

สินเชื่อ  หมายถึง  ความเชื่อและไว้วางใจระหว่างบุคคล 2 ฝ่าย  ในการที่จะให้สินค้าหรือบริการไปใช้ก่อน  โดยสัญญากำหนด  เงื่อนไข  และเงื่อนเวลาการชำระคืนในอนาคต
ประเภทของสินเชื่อ
1. สินเชื่อเพื่อผู้บริโภค (Consumer Credit)  หมายถึง  สินเชื่อที่ให้แก่ประชาชนทั่วไป  ที่เป็นผู้อุปโภคบริโภค  โดยนำสินค้าหรือบริการไปก่อน  โดยสัญญาว่าจะนำเงินมาชำระภายหน้า
2. สินเชื่อเพื่อธุรกิจ (Business Credit)  หมายถึง  สินเชื่อเพื่อการจำหน่ายสินค้าหรือบริการระหว่างธุรกิจกับธุรกิจ  หรือ  สถาบันการเงินกับธุรกิจ  โดยผู้ได้รับมีวัตถุประสงค์ที่จะนำไปหาประโยชน์ในเชิงการติดต่อ
ระยะเวลาชำระคืนสินเชื่อ
1. สินเชื่อระยะสั้น
2. สินเชื่อระยะปานกลาง
3. สินเชื่อระยะยาว
การวิเคราะห์สินเชื่อ
1. ปัจจัยพื้นฐานในการวิเคราะห์เครดิต  
     ได้แก่  หลัก 5 C’s  
คือ
1. CHARACTERISTEC  หมายถึง  อุปนิสัย  หรือนิสัยการชำระหนี้บุคคล
2. CAPACITY  หมายถึง  ความสามารถในการดำเนินธุรกิจเพื่อก่อให้เกิดกำไร
3. CAPATAL  หมายถึง  เงินทุนที่ธุรกิจที่มาขอกู้มีอยู่ก่อนที่จะมาขอกู้
4. COLLATERAL  หมายถึง  หลักประกัน
5. CONDITIONS  หมายถึง  สภาวะเศรษฐกิจ, การเมือง  และอุตสาหกรรม  ที่มีผลกระทบต่อการประกอบธุรกิจของลูกค้า
2. ข้อมูลที่จำเป็นในการวิเคราะห์เครดิต
2.1 ข้อมูลทางด้านคุณสมบัติของผู้ขอกู้ (NON-FINANCIAL FACTORS)

(1) ข้อมูลทางด้านการบริหารงาน
บุคคล
นิติบุคคล
- อุปนิสัย
- ประเภทธุรกิจ
- ชื่อเสียงโดยทั่วไป
- เริ่มประกอบธุรกิจ
- อายุ
- ทุนจดทะเบียน
- ประวัติการศึกษา
- อยู่ในกลุ่มธุรกิจอะไร
- ความสามารถ, ประสบการณ์
- บริษัทครอบครัวหรือมหาชน 
- ความสามารถในการปรับตัวและ
   หรือ JOINT  VENTURE

   และความคิดความอ่าน
- ความสามารถและชื่อเสียง
- ครอบครัว
- รายละเอียดผู้บริหาร
- TEAM WORK
- ประวัติทางการเงิน

(2) ข้อมูลทางด้านเครดิต
2.1  รายละเอียดของโรงงาน

- ที่ตั้ง
- เช่าหรือซื้อ
- ขนาดและสภาพของโรงงาน
- การคมนาคมและสาธารณูปโภค
- มูลค่าที่ดินและสิ่งปลูกสร้าง
- ระบบกำจัดน้ำเสีย
2.2  เครื่องจักรและอุปกรณ์

- ประเภทเครื่องจักรและอุปกรณ์
- อายุของเครื่องจักร
- กำลังการผลิตของเครื่องจักรแต่ละตัว
- มูลค่าของเครื่องจักร
- อะไหล่
2.3  การผลิต

- ลักษณะการผลิต
- กำลังการผลิต  และความเหมาะสมของกำลังการผลิต
- เทคนิคในการผลิต
- การใช้กำลังการผลิตในปัจจุบัน  และเป้าหมายการผลิตในอนาคต
2.4  วัตถุดิบ

- ประเภทของวัตถุดิบที่สำคัญ
- ราคาของวัตถุดิบและเงื่อนไขการซื้อวัตถุดิบ
- โครงสร้างของต้นทุนวัตถุดิบ  และต้นทุนการผลิต
- การวิเคราะห์แหล่งที่มา, ราคา
- การสำรองวัตถุดิบ
2.5  แรงงาน

- จำนวน  และประเภทของแรงงาน
- สวัสดิการ
- การเข้า-ออก  ของแรงงาน
- ปัญหาด้านแรงงาน
(3) ข้อมูลทางด้านการตลาด
3.1  ลักษณะของผลิตภัณฑ์

- คุณภาพและรูปแบบ
- จุดเด่นจุดเสีย
3.2  การจำหน่าย

- ลักษณะการจำหน่ายและช่องทางการจำหน่าย
- ราคา
- ยอดจำหน่ายในปัจจุบันและเป้าหมายการจำหน่ายในอนาคต  แยกเป็น
   ( ตลาดในประเทศ
   ( ตลาดต่างประเทศ

- เงื่อนไขการจำหน่าย
- ส่วนแบ่งการตลาด
- การสต๊อคสินค้า
- จุดเด่น  จุดด้อยของด้านการตลาด

3.3  การส่งเสริมการขาย
3.4  การแข่งขัน

- ลักษณะสินค้าของคู่แข่งขันและราคา
- ชื่อและกำลังการผลิตของคู่แข่ง
                  - ในประเทศ
                  -  ต่างประเทศ
- ส่วนแบ่งทางการตลาดของคู่แข่งขัน
- ข้อดี  ข้อเสีย  ของคู่แข่งขัน
(4) ข้อมูลทางด้านภาวะเศรษฐกิจ, การเมืองและอุตสาหกรรม

- ข้อมูลด้านภาวะเศรษฐกิจและการเงิน
- ข้อมูลด้านการเมือง
- ข้อมุลด้านอุตสาหกรรม  ได้แก่  แนวโน้มการประกอบอุตสาหกรรม, การคาดคะเนความต้องการของอุตสาหกรรม ฯลฯ
2.2  การวิเคราะห์ข้อมูลทางการเงิน (FINANCIAL FACTORS) ได้แก่  การวิคราะห์ข้อมูลจากงบการเงินต่าง ๆ  เช่น  งบดุล, งบกำไรขาดทุน, งบกระแสเงินสด ฯลฯ
การวิเคราะห์ฐานะทางการเงินของผู้กู้

1. อัตราการขยายตัวของการประกอบธุรกิจ
· ยอดขายเพิ่มขึ้นหรือลดลงในช่วง 3 ปีที่ผ่านมาเป็นอย่างไร  เพราะอะไร
· กำไรสุทธิจากการประกอบการเพิ่มขึ้นหรือลดลงอย่างไร
· แนวโน้มการขยายตัวของยอดขาย  และผลกำไรในอนาคต  เป็นอย่างไร
2. สภาพคล่องทางการเงิน
· ความสามารถในการชำระหนี้ระยะสั้น เป็นอย่างไร  ดูจากอัตราส่วนทุนหมุนเวียน  และอัตราส่วนทุนหมุนเวียนเร็ว  คุณภาพของสินเทรัพย์หมุนเวียน  แต่ละรายการ  เช่น  ลูกหนี้การค้า, สินค้าคงคลัง ฯลฯ  เป็นอย่างไร
· ความสามารถในการเรียกเก็บหนี้  ดูจากจำนวนวันหมุนเวียนของลูกหนี้
· ความสามารถในการขาย  และสต๊อคสินค้า  ดูจากจำนวนวันหมุนเวียนของสินค้าคงคลัง
3. ความสามารถในการประกอบธุรกิจ
· ความสามารถในการสร้างผลกำไร  โดยดูจาก กำไร/ยอดขาย, กำไร/ส่วนทุน, กำไร/สินทรัพย์ทั้งหมด  เพิ่มขึ้นลดลง  เพราะอะไร
· ความสามารถในการสร้างยอดขาย  โดยดูจากอัตราส่วน  ยอดขาย/สินทรัพย์ถาวร  และยอดขาย/สินทรัพย์ทั้งหมด
4. โครงสร้างของเงินทุน
· โครงสร้างของเงินทุนมีประสิทธิภาพหรือไม่  โดยดดูจากอัตราส่วน  หนี้สิน/ส่วนทุน, หนี้สิน/สินทรัพย์ทั้งหมด
· ความสามารถในการชำระหนี้  ดูจากอัตราส่วนความสามารถในการจ่ายดอกเบี้ยและเงินกู้
รศ.สิริเกียรติ  รัชชุศานติ
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