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ดิฉันขอสอบถามอาจารย์ชายหน่อยนะคะ ว่าคำแนะนำที่ว่า
1) ค้นหาสิ่งที่ตัวเองชอบ รัก สนใจ เพื่อให้เรามีความมุ่งมั่น ทุ่มเท อดทน ที่จะแก้ปัญหาในธุรกิจได้
2) จากข้อ 1) ศึกษาให้รู้ลึก เข้าใจ จนรู้สึกว่าเราก็ทำได้ ซึ่งตรงจุดที่ว่าเราก็ทำได้ ไม่ได้รวมถึงเงินทุนที่จำเป็นต้องใช้ในการเริ่มธุรกิจที่เราคิดไว้ใช่ไหมคะ ถ้าธุรกิจที่เราคิดไว้มันยิ่งใหญ่เกินกว่าที่เราจะทำได้ล่ะคะ (ใช้เงินลงทุนสูง) เราควรล้มเลิกความคิดหรือเปล่าคะ
3) จากข้อ 2) สำหรับดิฉันแล้วคงไม่สามารถลงทุนด้วยทุนตัวเองคนเดียวทั้งหมดได้ คงต้องหาผู้ร่วมทุนค่ะ 
4) จากข้อ 3) การนำเสนอแผนธุรกิจต่อผู้(คาดหวัง)ร่วมลงทุน ต้องทำอย่างไรบ้างคะ
5) จากข้อ 4) แผนธุรกิจนี้สามารถทิ้งไว้ให้ผู้คาดหวังนำไปศึกษา เพื่อการตัดสินใจลงทุนได้ไหมคะ
6) จากข้อ 5) เป็นไปได้ไหมว่า ทางผู้คาดหวังของเราจะแอบลักลอบก๊อบปี้แผนธุรกิจและไปทำเอง และก็มาปฏิเสธเราตอนหลังค่ะ

ดิฉันรบกวนถามอาจารย์เพียงเท่านี้ก่อนนะคะ สำหรับคำแนะนำของอาจารย์..คงช่วยให้ท้องฟ้าที่มืดมนอยู่ตอนนี้ คลี่คลายและจางหายไปได้ค่ะ
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1) สิ่งที่เรารักแม้ว่าเราจะทำได้ 100% แต่หากเงินทุนของเรามีไม่พอ เราก็ต้องดูว่า เรารู้จักคนมีเงิน ที่เขารักและศรัทธาในตัวเราหรือเปล่า ถ้าคนมีเงินรักเรา เชื่อมั่นเรา และเห็นด้วยกับความฝันของเรา คนมีเงินจะเป็นผู้เข้ามาร่วมลงทุน โดยคนมีเงินออกเงิน เราออกแรง

2) ปัญหาของคนไม่ได้อยู่ที่หาไม่เจอความฝัน แต่หาไม่เจอตัวเอง ที่จะดำเนินชีวิตไปตลอดเส้นทาง ที่ได้ช่วยเหลือ เอื้ออาทร ทำประโยชน์ให้กับคนที่เรารู้จัก โดยไม่เลือกว่าคนที่เราทำประโยชน์ให้จะต้องเป็นคนมีเงิน การใช้ชีวิตที่ได้ช่วยเหลือผู้อื่นจะทำให้เราเจอนายทุนที่เกรงใจเรา และนายทุนหรืออาจเรียกว่า สหธรรมิก จะเข้ามาลงทุนกับเรา

3) จากข้อ 2) เป็นเรื่องที่ต้องใช้เวลา แต่ถ้าหากมองซ้ายมองขวาไม่เจอนายทุนที่มีเงินมาก ท่านก็ต้องหาโครงการใหม่ที่ท่านมีศักยภาพที่จะระดมทุนได้ แต่ก็เป็นโครงการที่ท่านรักเหมือนกัน โดยท่านจะทำโครงการนี้ให้สำเร็จก่อน จนมีเงินทุน มีชื่อเสียง มีบารมี และค่อยกลับไปทำโครงการอันแรกในอนาคต สรุปความว่า ไม่มีการล้มเลิกความตั้งใจ เพียงแต่ลำดับการเกิดขึ้นของโครงการใหม่เท่านั้น

4) การนำเสนอแผนธุรกิจกับผู้คาดหวัง ต้องเขียนแผนธุรกิจขึ้นมา ไม่ต่างจากการเขียนรายงานโดยข้อเขียนจะอธิบายธุรกิจ เป้าหมาย ความสำเร็จ และผลตอบแทนของผู้ลงทุน เรื่องนี้ท่านสามารถค้นคว้าต่อวิธีการเขียนแผนธุรกิจได้

5) จริงๆ แล้วความยากไม่ได้อยู่ที่การเขียนแผน ความยากอยู่ที่เรามีบารมีพอให้คนมีเงินเชื่อใจและเชื่อถือเราหรือเปล่า ซึ่งต้องดำเนินการตามข้อ 2)

6) แผนธุรกิจสามารถให้ผู้คาดหวังไปศึกษาได้ ดังนั้นต้องเลือกที่จะส่งแผนให้กับคนที่สนใจในโครงการของเราจริงๆ ระวังเรื่องการโดนหลอกให้ดี เพราะท่านจะเจอคนที่มีปากเอาไว้พูดว่า อยากลงทุนร่วมด้วย แต่สุดท้ายก็ไม่เอา

7) การแอบก๊อบปี้แผนของเราไปทำ อย่ากังวล เพราะการเจอลายแทงขุมทรัพย์ หากกอดลายแทงเอาไว้เฉยๆ โดยไม่ยอมออกเดินทางไปหา ก็ไม่มีวันที่เขาจะประสบความสำเร็จได้ คนส่วนใหญ่มีอาการความยึดมั่นถือมั่น เมื่อเขาไม่ลงทุนกับเรา แสดงว่าเขาไม่ได้รักและเห็นอย่างกะที่เราเห็น เปรียบได้กับการเห็นลายแทงขุมทรัพย์ ซึ่งเขาจะคิดว่าเป็นลายแทงปลอม การก๊อบปี้จึงไม่มีทางเกิดขึ้น หากจะมี ก็ไม่น่าเป็นห่วงอะไร เพราะวิธีการเดินไปให้ถึงต่างหากที่สำคัญมากกว่าแผน

จึงเรียนมาเพื่อทราบ
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