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คำถาม

เรื่อง  ขอคำปรึกษาทางธุรกิจ

เรียน  คุณชาย กิตติคุณาภรณ์ 



ขอบคุณสำหรับคำแนะนำครับ แต่ผมสงสัยอีกคือ...


1) ผมไม่ควรซื้อของจาก SUPPLIER ต่างประเทศมาก่อน โดยให้ต่างประเทศใช้เงื่อนไข T/T กับผมใช่ไหมครับ แล้วควรให้เขาใช้เงื่อนไขใดกับผมครับ..ถึงจะดีครับ? ให้ต่างประเทศทำใบเสนอราคามาให้ผมเป็น


SHIPPING : C&amp;F in THAILAND.


Payment : Should be made by means of T/T with in 30 days after receipt product.


อย่างนี้ดีไหมครับ ถ้ายังไม่ดีช่วยแนะนำให้ด้วยครับ


2) ให้ผมซื้อสินค้าจากต่างประเทศมาโดยใช้เงื่อนไข L/C ใช่ไหมครับ? และไม่ทราบว่าจะต้องใช้แบบไหนถึงจะดีครับ ผมเคยได้ยินเขาพูดกัน CIF , C&amp;F , FOB แล้วผมควรจะซื้อของจาก SUPPLIER โดยเงื่อนไขใดจึงจะไม่เสียเปรียบ SUPPLIER ครับ


3) ผมควรขายของให้กับลูกค้าของผมในไทย โดยใช้เงื่อนไขในใบเสนอราคาของผมเป็น T/T นี่ผมเข้าใจถูกหรือเปล่าครับ?


ตัวอย่าง : 


Payment : 70 % T/T up on placing order.

                    30 % T/T 30 days after delivery and accept inspection. 


ใช้ได้ไหมครับ สามารถเอาใบ P/O จากเงื่อนไขนี้ไปขอกู้เงินได้ไหมครับ ถ้ายังไม่ดีช่วยแนะนำด้วยครับ


หวังเป็นอย่างยิ่งว่าจะได้รับการตอบกลับมาอีก ขอขอบคุณล่วงหน้ามา ณ โอกาสนี้ 


ศิระภัทร

คำตอบ

เรื่อง
ตอบคำถาม

เรียน
คุณศิระภัทร

อ้างถึง  E-mail ของท่านลงวันที่ 19/5/49


1) ที่ผมตอบคุณรอบก่อน ผมเข้าใจผิด คิดไปว่าคุณซื้อของจากคนไทย แล้วส่งออกไปขายยังต่างประเทศ (ครั้งหน้าขอให้ตั้งคำถามให้ละเอียดกว่านี้)


2) จดหมายล่าสุด ผมสรุปได้ว่า คุณซื้อสินค้าจากต่างประเทศ แล้วนำมาขายให้คนไทย


3) จากข้อ 2) คุณต้องขอซื้อเขาในเงื่อนไข T/T แต่จำได้ว่าคนขายต้องการขายสด มีความหมายว่า เขาจะให้คุณโอนเงินค่าสินค้าก่อน แล้วส่งของ กรณีแบบนี้มีความเสี่ยงสูง คุณก็ต้องต่อรองเป็นเงื่อนไข D/P หรือ D/A ห้ามใช้ L/C เพราะการเปิด L/C ให้กับคนขายในต่างประเทศจะต้องมีหลักประกันไปวางค้ำประกันการเปิด L/C ...คุณไม่มีเงินอยู่แล้ว ไม่สามารถจะทำได้...ส่วน D/P เมื่อของส่งมาแล้ว คุณก็ต้องจ่ายเงินสดก่อนเอาของออกจากท่าเรือได้ ...ส่วน D/A เป็นเรื่องเอาของออกแต่ยังไม่ต้องจ่ายเงิน (เครดิต)


เรื่อง D/P, D/A มีอยู่ในหนังสือทั่วไป ให้ไปหาอ่านเอาเอง


4) จากข้อ 3) จึงมีทางเดียวที่จะจบ Due นี้ได้ก็โดยให้คนขาย ขายของให้คุณในเงื่อนไข T/T แบบมีเครดิต แล้วคุณเอาไปขายต่อคนไทยแบบเงินสดหรือมีเครดิตที่สั้นกว่า หรือมีเงื่อนไขอย่างคำถามข้อ 3) ในจดหมายของคุณ


5) ทุกชีวิตที่เริ่มต้นจะเจอเหตุการณ์อย่างคุณเสมอ คือมีข้อจำกัดที่จะรวย คุณลองนึกดูซิว่า อะไรจะทำลายข้อจำกัดเหล่านี้ได้บ้าง


จึงเรียนมาเพื่อโปรดทราบ

ชาย กิตติคุณาภรณ์

www.fpmconsultant.com

E-mail : sumrej@fpmconsultant.com

