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“สำหรับกลยุทธ์สนับสนุนความสำเร็จของบริษัทฯที่ทำให้
เราเป็นเบอร์ 1 ในธุรกิจนี้คือ เราได้สร้างนวัตกรรมใหม่ให้ผู้บริโภค
และนักลงทุนแฟรนไชส์อยู่ตลอดเวลา อาทิ ระบบติดตามสถานะ
และแจ้งกลับทันทีที่พัสดุส่งถึงปลายทาง GPSMS ระบบวิทยุออน
ไลน์ส่งตรงไปยังร้านสาขา ฯลฯ ครับ”  

	 สนใจแฟรนไชส์ร้านสารพัดบริการวินเซ็นท์ฯ ติดต่อ 2220/
21 ซ.รามคำแหง 36/1 ถ.รามคำแหง หัวหมาก บางกะปิ กรุงเทพฯ 
10240 โทร. 0 2732 3326 , 0 2732 9846, 08 1207 2197, 
08 5917 6620  Fax. 02-3749866 หรือ www.winsent.com


เช็คความพร้อมก่อนทำธุรกิจ

งบประมาณการลงทุนเริ่มต้น 195,000 – 450,000 บาท

มีความรู้ในด้านการเปิดแฟรนไชส์ร้านสารพัดบริการในเบื้องต้น

ระยะเวลาในการคืนทุนเร็วประมาณ 6 เดือน - 1 ปี


วนิเซน็ทฯ์ 

1 ในธุรกิจร้านสารพัดบริการครบวงจร

การันตีด้วยรางวัลมาตรฐานคุณภาพแฟรนไชส
์




ในบรรดาธุรกิจสารพัดบริการครบวงจรเวลานี้ ไม่มีธุรกิจไหนที่โดดเด่นไปกว่า  บริษัท วิน
เซ็นท์ เซ็นเตอร์ เซอร์วิส กรุ๊ป จำกัด ด้วยการบริหารงานที่มีคุณภาพประสบการณ์ที่สั่งสมมานาน
กว่า 8 ปี และมีอัตราเติบโตสูงจนขยายสาขาไปแล้วกว่า 220 สาขาทั่วประเทศ ภายใต้การบริหาร
งานของ คุณจิรภัทร  สำเภาจันทร์  กรรมการผู้จัดการ บริษัท วินเซ็นท์ เซ็นเตอร์ เซอร์วิส กรุ๊ป 
จำกัด 


วันนี้ วินเซ็นท์ฯ ยังเป็น 1 ใน 39 ของประเทศไทยที่เป็น
 
แฟรนไชส์ธุรกิจสารพัดบริการรายเดียวของไทย ที่ผ่านการตรวจเกณฑ์
มาตรฐานคุณภาพแฟรนไชส์ 2009 โดยกรมพัฒนาธุรกิจการค้า 
กระทรวงพาณิชย์   ซึ่งตอกย้ำถึงคุณภาพได้เป็นอย่างดี


“เราเป็นแฟรนไชส์ผู้ให้บริการสารพัดแบบครบวงจรราย-
แรกในประเทศไทย ด้วยเงินลงทุนที่ไม่มากนักทำให้ธุรกิจนี้มีการ
เติบโตอย่างต่อเนื่องและเป็นที่ไว้วางใจของผู้ที่จะมาร่วมลงทุนที่
ต้องการประสบความสำเร็จ   เราบริหารงานภายใต้แนวความคิด All 
Service for You ที่มุ่งเน้นให้บริการแบบเบ็ดเสร็จ  โดยประกอบด้วย 
9 กลุ่มธุรกิจบริการทำเงิน  ได้แก่  บริการไปรษณีย์และขนส่งด่วนทั่ว
โลก,  จุดรับชำระค่าสาธารณูปโภค,  ศูนย์ประกันภัย พรบ., บริการ
ถ่ายรูปด่วนติดบัตร, ศูนย์ถ่ายเอกสารดิจิตอล, บริการขอสินเชื่อ/เงิน
ด่วน, บริการหมึกพริ้นท์เตอร์, จุดจองตั๋วเดินทาง, บริการเติมเงิน
ออนไลน์


“เมื่อวิเคราะห์ให้ดีจะพบว่า ธุรกิจร้านสารพัดบริการ   มี
ความต่างกับธุรกิจค้าขายอื่น เพราะไม่เน้นตุนสินค้าแต่มุ่งขาย
บริการ สต๊อกสินค้าต่ำ ใช้พนักงานน้อย ทำงานได้เยอะในพื้นที่น้อย 
รายได้เข้าหลายทิศทาง ต้นทุนคงที่ ไม่เป็นธุรกิจแฟชั่นที่โตเร็วตาย
เร็ว รองรับธุรกิจเสริมต่อยอดได้ และเป็นธุรกิจที่เหมาะสมกับภาวะ
สังคมอันเร่งรีบของคนในปัจจุบัน 


“ธุรกิจร้านสารพัดบริการครบวงจร  หากดูเผินๆ เหมือนกับ
การเอาธุรกิจบริการหลายๆ อย่างมารวมกันเท่านั้นเอง   แต่ในความ
จริงแล้วการนำธุรกิจที่มีวิธีปฏิบัติแตกต่างกันอย่างสิ้นเชิง   มารวม
กันย่อมเกิดความยุ่งยากซับซ้อน  เพราะการใช้พนักงาน 2 - 3 คน 

มาทำธุรกิจ 9 กลุ่ม  โดยไม่มีระบบงานที่ดีช่วยคงลำบาก ถ้าจะลอง
ผิดลองถูกเองก็คงประหยัดกว่าซื้อแฟรนไชส์อยู่บ้าง  แต่อาจเสียเงิน
ค่าลองผิดลองถูกและเสียเวลาเรียนรู้นาน  จนบางครั้งอาจมีบทเรียน
จากความไม่รู้  แพงกว่าการเสียเงินซื้อแฟรนไชส์ที่มีคุณภาพก็ได้   
แฟรนไชส์จึงเสมือนเป็นทางลัดที่จะก้าวเข้าสู่ธุรกิจอย่างง่ายและ
รวดเร็ว     


“หลักการพิจารณาเลือกซื้อแฟรนไชส์สำหรับกลุ่มธุรกิจ
ประเภทนี้    ควรพิจารณาว่า  แฟรนไชส์นั้นมีประสบการณ์มากแค่
ไหน  ทำธุรกิจมานานกี่ปี   ยิ่งทำมานานยิ่งชำนาญ  ยิ่งผ่านสาขามา
มากยิ่งผ่านร้อนผ่านหนาวมากมีความรู้เยอะ  เมื่อซื้อแฟรนไชส์คือ
การซื้อความรู้  ก็ต้องดูต่อว่ามีคู่มือปฏิบัติงานอย่างละเอียดตามหลัก
สากลหรือไม่ มีระบบซอฟแวร์ที่พัฒนาจากประสบการณ์ของเจ้าของ
แฟรนไชส์เองหรือไม่     มีระบบการถ่ายทอดความรู้อย่างไร  มีห้อง
ฝึกอบรมหรือไม่  มีวิทยากรผู้ชำนาญมาฝึกให้อย่างไร   มีจัดฝึก
อบรมซ้ำบ้างหรือไม่   มีสินค้าสิ้นเปลืองราคาถูกกว่าปกติหรือไม่   
คำถามเหล่านี้จะต้องศึกษาก่อนซื้อแฟรนไชส์อย่างละเอียด  อย่าคิด
ว่าซื้อเพียงระบบซอฟแวร์อย่างเดียวแล้วจะประสบความสำเร็จได้ใน
ธุรกิจประเภทนี้เด็ดขาดเพราะเป็นความเข้าใจที่ผิดอย่างร้ายแรง  


“จากนั้นควรดูงบลงทุนที่สมเหตุสมผล เพราะหากเน้นซื้อ
แฟรนไชส์ที่ราคาต่ำอย่างเดียว ก็จะได้คุณภาพแฟรนไชส์ที่อาจจะ
ต่ำตามราคา และส่งผลต่ออัตราการรอดของธุรกิจเมื่อนำไปปฏิบัติ
จริง ซึ่งก็เป็นที่พบเห็นทั่วไปว่าแฟรนไชส์ไทยคุณภาพต่ำมีอัตราล้ม
หายตายจากไปจำนวนมากกว่า 70% และที่สำคัญหากจะทำธุรกิจ
เน้นแค่อย่างใดอย่างหนึ่ง เช่น เน้นทำร้านไปรษณีย์อย่างเดียว อาจ
ทำให้รายได้ร้านไม่สูงนัก ความเสี่ยงจะสูงเกินไป


“เงื่อนไขการลงทุนธุรกิจร้านสารพัดบริการสามารถเริ่มต้น
ลงทุนได้ด้วยเงิน 195,000 – 450,000 บาท เป็นแพ็คเกจเริ่มต้น
สำหรับทุกสาขา ขึ้นอยู่กับการตกแต่งและขนาดของร้าน โดยรวม
อุปกรณ์เครื่องมือ ระบบซอฟแวร์โปรแกรมอัจฉริยะ การถ่ายทอด
ประสบการณ์ฝึกอบรมทางภาคทฤษฎีและปฏิบัติ ผลตอบแทนขึ้น
อยู่กับปริมาณผู้ใช้บริการและทำเลที่ตั้งสูงสุดที่บริษัทฯได้สำรวจอยู่
ในระดับ 120,000 บาท/เดือน อัตราระยะเวลาการคืนทุนเร็วสุดอยู่ที่ 
6 เดือน ช้าสุด 1 ปีครึ่ง



