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คดิบวก

ชอ็ปธรุกจิ

ารลงทุนทำธุรกิจลักษณะแฟรนไชสก็ถือวาเปนเสน
ทางลดั ลดความเสีย่ง ใหกบัผทูีเ่ริม่ลงทนุทำธรุกจิได

โดยเฉพาะธรุกจิรปูแบบบรกิาร  ทีไ่ดเปรยีบในแงไมตองแบก
ภาระสตอกสินคามาก แตก็จะมีขอจำกัดในดานรายได
จนอาจทำใหนกัลงทนุยคุใหมเปนกงัวลวาจะทำรายไดไมสงู
เหมือนธุรกิจที่มีสินคาเปนตัวตน และในสภาพเศรษฐกิจ
เชนนี ้จะยิง่เพิม่อปุสรรคของธรุกจิมากยิง่ขึน้  จนผจูะเริม่ตน
ธรุกจิใหมจะตองถามหาความมัน่ใจวาจะทำอยางไร  ใหราย
ไดของกิจการสูงจนเปนที่นาพึงพอใจ

ลาสดุเจาของแฟรนไชสชือ่ดงั คณุจริภทัร สำเภา
จนัทร  ผบูรหิารระดบัสงู ธรุกจิรานสารพดับรกิารวนิเซน็ท
เซ็นเตอรเซอรวิส ไดเปดเผยยุทธศาสตรการตลาดใหม
ดวยวธิกีารสรางกำไรใหรานสาขาขัน้สงูสดุ  ในโครงการสราง
กำไรใหเกินแสน “Winsent Grow Up” เปนแคมเปญเพื่อ
ตอบโจทย ลดความเสีย่งใหกบัผลูงทนุมากยิง่ขึน้ มงุหวงัขบั
เคลื่อนสาขาใหสามารถสรางรายได เกิน 1 แสนบาทตอ
เดือน

“โดยปกติแลว ผูประกอบการมือใหมที่เลือกลงทุน
กบัวนิเซน็ทฯ กจ็ะมรีายไดในสาขาสงูกวาลงทนุกบัแฟรนไชส
แบรนดอืน่ๆ ในลกัษณะเดยีวกนัอยแูลว เพราะเรามคีวาม
พรอมสูงกวาทั้งในแง ระบบฝกอบรม ระบบการสื่อสาร
ระหวางสาขาและลกูคา ระบบการตลาด ตลอดจนทมีงานส
นบัสนนุ ซึง่สาขาอาจทำกำไรไดมากกวาคแูขง 30% ทัง้ที่
งบลงทนุเริม่แรกของวนิเซน็ทฯ ไมแพง แตมคีณุภาพระดบั
พรีเมี่ยม”

คณุจริภทัร กลาววา “เราเริม่ทำรายไดรานตนแบบ
ใหสามารถสรางกำไรไดมากกวา 100,000 บาทตอเดือน
และกำลังเดินหนากระบวนการสรางแฟรนไชสของเราให
ประสบความสำเรจ็มากกวา 50% ของสาขาทีเ่ขาโครงการฯ
ในระยะเวลาอันใกลนี้ ดวยเทคนิคการตลาดแบบ Local
Store Marketing (LSM) และจดัทมีโคชฝกสอนระบบออ
นไลน ใหคำปรึกษาเชิงลึกเจาะขั้นตอนสูความสำเร็จแบบ
รายสาขาทัว่ประเทศ”

ปจจยัพืน้ฐานขณะนี ้วนิเซน็ท เซน็เตอรเซอรวสิ เปน

แฟรนไชสรานสารพัดบริการรายแรกของไทย มีสาขา
มากกวา 200 สาขา โดยมแีนวคดิรวมเอาบรกิารหลากหลาย
มาไวในแหงเดียวแบบวันสตอปเซอรวิส อาทิ งานขนสง
เอกสาร-พัสดุดวน จุดชำระบิลสาธารณูปโภค ประกันภัย
พรบ. จองตั๋วเดินทาง ถายเอกสารครบวงจร ถายรูปดวน
ขอสินเชื่อบัตรเครดิต บริการหมึกพริ้นเตอร จุดเติมเงินออ
นไลน มรีะบบงานทีผ่านการรบัรองมาตรฐานคณุภาพแฟรน
ไชสในป 2552 และมีรางวัลดานการตลาดแฟรนไชส
จากกรมพฒันาธรุกจิการคา  กระทรวงพาณชิยเปนตวัการนัตี
ความเชื่อมั่นนักลงทุน แถมยังมีแคมเปญทางการตลาดที่
นาสนใจ นาจบัตามองอยางยิง่  เมือ่เทยีบกบักจิการอืน่ใน
ธรุกจิเดยีวกนั

คณุจริภทัร กลาวตอวา “ปจจุบันมีสาขาแฟรนไชส
ของเราทีส่รางกำไรระดบัสงูไดหลายแหง แตวนิเซน็ทฯ กม็ี
เปาหมาย จะนำพาผปูระกอบการแฟรนไชสทีร่ายไดต่ำกวา
เกณฑ เขาสตูวัเลขหลกัแสนใหไดมากทีส่ดุ โดยเนนไปทีว่ธิี
การถายทอดความลบัทางการคาดวยเทคนคิการเลยีนแบบ
ความสำเรจ็ หรอืการโคลนนิง่ธรุกจิจากสาขาทีป่ระสบความ
สำเรจ็และมปีจจยัทางทำเลคลายๆ กนั เรยีกวาการสอนโดย
การทำใหด ูดทูัง้วธิกีาร ดทูัง้ลกูคา ดแูมกระทัง่รายละเอยีด
เลก็ๆ นอยๆ อยางบรรยากาศภายในราน แสง ส ีฯลฯ และ
มกีารประยกุตเทคนคิการทำตลาดใหเหมาะสมกบัลกูคาแต
ละกลมุทีม่าใชบรกิารภายในราน นอกจากนีย้งัเนนยทุธการ

ก

เชิงรุกบุกไปถึงตัวลูกคา ตลอดจนคัดสรรบริการใหมๆ เขา
มาเสรมิทพัอกีดวย”

ปกติธุรกิจรานสารพัดบริการนั้นมักไมคอยไดรับ
ผลกระทบจากสภาพเศรษฐกจิโดยตรง เนือ่งจากเปนธรุกจิ
บริการพื้นฐานจำเปนในชีวิตประจำวัน ที่มักจะตองใชเปน
ประจำ ซึ่งถือเปนขอดีดานความมั่นคงอยางหนึ่งของธุรกิจ
นี ้และเหมาะสมเปนอยางยิง่ทีว่นิเซน็ทฯ มกีจิกรรมทางการ
ตลาดที่สงเสริมใหผูซื้อแฟรนไชสรายใหมมีทิศทางที่ชัดเจน
ในการลงทนุไดกาวขามรายไดหลกัหมืน่ เตบิโตไปยงัตวัเลข
หลกัแสนได โดยผานการพสิจูนมาแลววาทำไดจรงิ

แตสิง่ทีต่องตระหนกัอยางยิง่คอื ตองเลอืกแฟรนไชส
ที่ดี หาทำเลที่เหมาะสม เจาของกิจการเองก็ตองพรอม
ทำงานหนัก และตองศึกษาธุรกิจใหละเอียดลึกซึ้งกอนลง
ทุน มิใชเลือกซื้อธุรกิจแฟรนไชสโดยพิจารณาแคงบลง
ทุนราคาถูกหรือของแถมเปนหลัก แตจะตองพิจารณามุง
เนนดานความพรอมของทีมงานและประสบการณของเจา
ของแฟรนไชสที่จะเปนหลักประกันในอนาคตดวย ซึ่ง
สามารถลดความเสี่ยงในการดำเนินธุรกิจลงไดเปนอยางดี
เชนเดียวกันกับแผนการตลาดใหมของวินเซ็นท เซ็น
เตอรเซอรวิส ที่นาจะตรงใจนักลงทุนมือใหมหลายๆ
คนทีเดียว

“โครงการสรางกำไรใหเกินแสน นี้ไมใชโครงการที่
จะตองใชเวลานานที่ตองรอคอยยอดขายกันหลายเดือน
เพราะถาดำเนนิการจรงิจงัตามวธิกีารทีบ่รษิทัฯพสิจูนแลววา
ไดผลจรงิ จะสำเรจ็ไดภายในเวลา 1-3 เดอืน และเรายนืยนั
ไดวา ผปูระกอบการทีเ่ขาโครงการฯไมมคีำวาลมเหลว จะมี
เพยีงแตคำวาสำเรจ็ หรอืสำเรจ็มากทีส่ดุ ซึง่ทัง้หมดนีจ้ะชวย
ทั้งสาขาใหมีรายไดสูงขึ้น และยังตอกย้ำใหผูที่กำลังเลือก
แฟรนไชสมัน่ใจยิง่ขึน้วารายไดหนึง่แสนขึน้ไป สามารถทำได
ไมยาก ถาตัง้ใจจรงิ และตัง้ตนเลอืกแฟรนไชสใหถกูตองตัง้
แตเริม่ธรุกจิ และถาหากตองการศกึษาธรุกจิอยางจรงิจงั ทาง
วนิเซน็ทฯยงัจดัใหมสีมัมนาใหความรกูอนการลงทนุ เปดให
ผสูนใจเขาฟงขอมลูแฟรนไชสอยางครบถวนในทกุเดอืน เพือ่
การตดัสนิใจอยางถกูตองครบถวน โดยไมเสยีคาใชจายใดๆ
ทัง้สิน้” คณุจริภทัร กลาวทิง้ทาย

แฟรนไชสสารพดับรกิาร วนิเซน็ทฯ
เนนสรางกำไรสาขา รวยเกนิ100,000 บาทตอเดอืน

ขอมลูธรุกจิ
ชื่อกิจการ บรษิทั วนิเซน็ท เซน็เตอร เซอรวสิ กรปุ จำกดั
ประเภทกิจการ รานสารพัดบริการครบวงจร

รายแรกของไทยทีม่สีาขามากทีส่ดุ
รปูแบบการลงทนุ แฟรนไชส
แผนการตลาดลาสดุ โครงการสรางกำไรใหเกนิแสน

“Winsent  Grow  Up  Project”
ประโยชนของ สรางรายไดแฟรนไชสสาขาใหมากกวา
แผนการตลาด 100,000 บาทตอเดอืน
ทีอ่ยู เลขที ่2220/21 ซ.รามคำแหง 36/1 ถ.รามคำแหง
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