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คดิบวก

ชอ็ปธรุกจิ

ารลงทุนทำธุรกิจลักษณะแฟรนไชสก็ถือวาเปนเสน
ทางลดั ลดความเสีย่ง ใหกบัผทูีเ่ริม่ลงทนุทำธรุกจิได

โดยเฉพาะธรุกจิรปูแบบบรกิาร  ทีไ่ดเปรยีบในแงไมตองแบก
ภาระสตอกสินคามาก แตก็จะมีขอจำกัดในดานรายได
จนอาจทำใหนกัลงทนุยคุใหมเปนกงัวลวาจะทำรายไดไมสงู
เหมือนธุรกิจที่มีสินคาเปนตัวตน และในสภาพเศรษฐกิจ
เชนนี ้จะยิง่เพิม่อปุสรรคของธรุกจิมากยิง่ขึน้  จนผจูะเริม่ตน
ธรุกจิใหมจะตองถามหาความมัน่ใจวาจะทำอยางไร  ใหราย
ไดของกิจการสูงจนเปนที่นาพึงพอใจ

ลาสดุเจาของแฟรนไชสชือ่ดงั คณุจริภทัร สำเภา
จนัทร  ผบูรหิารระดบัสงู ธรุกจิรานสารพดับรกิารวนิเซน็ท
เซ็นเตอรเซอรวิส ไดเปดเผยยุทธศาสตรการตลาดใหม
ดวยวธิกีารสรางกำไรใหรานสาขาขัน้สงูสดุ  ในโครงการสราง
กำไรใหเกินแสน “Winsent Grow Up” เปนแคมเปญเพื่อ
ตอบโจทย ลดความเสีย่งใหกบัผลูงทนุมากยิง่ขึน้ มงุหวงัขบั
เคลื่อนสาขาใหสามารถสรางรายได เกิน 1 แสนบาทตอ
เดือน

“โดยปกติแลว ผูประกอบการมือใหมที่เลือกลงทุน
กบัวนิเซน็ทฯ กจ็ะมรีายไดในสาขาสงูกวาลงทนุกบัแฟรนไชส
แบรนดอืน่ๆ ในลกัษณะเดยีวกนัอยแูลว เพราะเรามคีวาม
พรอมสูงกวาทั้งในแง ระบบฝกอบรม ระบบการสื่อสาร
ระหวางสาขาและลกูคา ระบบการตลาด ตลอดจนทมีงานส
นบัสนนุ ซึง่สาขาอาจทำกำไรไดมากกวาคแูขง 30% ทัง้ที่
งบลงทนุเริม่แรกของวนิเซน็ทฯ ไมแพง แตมคีณุภาพระดบั
พรีเมี่ยม”

คณุจริภทัร กลาววา “เราเริม่ทำรายไดรานตนแบบ
ใหสามารถสรางกำไรไดมากกวา 100,000 บาทตอเดือน
และกำลังเดินหนากระบวนการสรางแฟรนไชสของเราให
ประสบความสำเรจ็มากกวา 50% ของสาขาทีเ่ขาโครงการฯ
ในระยะเวลาอันใกลนี้ ดวยเทคนิคการตลาดแบบ Local
Store Marketing (LSM) และจดัทมีโคชฝกสอนระบบออ
นไลน ใหคำปรึกษาเชิงลึกเจาะขั้นตอนสูความสำเร็จแบบ
รายสาขาทัว่ประเทศ”

ปจจยัพืน้ฐานขณะนี ้วนิเซน็ท เซน็เตอรเซอรวสิ เปน

แฟรนไชสรานสารพัดบริการรายแรกของไทย มีสาขา
มากกวา 200 สาขา โดยมแีนวคดิรวมเอาบรกิารหลากหลาย
มาไวในแหงเดียวแบบวันสตอปเซอรวิส อาทิ งานขนสง
เอกสาร-พัสดุดวน จุดชำระบิลสาธารณูปโภค ประกันภัย
พรบ. จองตั๋วเดินทาง ถายเอกสารครบวงจร ถายรูปดวน
ขอสินเชื่อบัตรเครดิต บริการหมึกพริ้นเตอร จุดเติมเงินออ
นไลน มรีะบบงานทีผ่านการรบัรองมาตรฐานคณุภาพแฟรน
ไชสในป 2552 และมีรางวัลดานการตลาดแฟรนไชส
จากกรมพฒันาธรุกจิการคา  กระทรวงพาณชิยเปนตวัการนัตี
ความเชื่อมั่นนักลงทุน แถมยังมีแคมเปญทางการตลาดที่
นาสนใจ นาจบัตามองอยางยิง่  เมือ่เทยีบกบักจิการอืน่ใน
ธรุกจิเดยีวกนั

คณุจริภทัร กลาวตอวา “ปจจุบันมีสาขาแฟรนไชส
ของเราทีส่รางกำไรระดบัสงูไดหลายแหง แตวนิเซน็ทฯ กม็ี
เปาหมาย จะนำพาผปูระกอบการแฟรนไชสทีร่ายไดต่ำกวา
เกณฑ เขาสตูวัเลขหลกัแสนใหไดมากทีส่ดุ โดยเนนไปทีว่ธิี
การถายทอดความลบัทางการคาดวยเทคนคิการเลยีนแบบ
ความสำเรจ็ หรอืการโคลนนิง่ธรุกจิจากสาขาทีป่ระสบความ
สำเรจ็และมปีจจยัทางทำเลคลายๆ กนั เรยีกวาการสอนโดย
การทำใหด ูดทูัง้วธิกีาร ดทูัง้ลกูคา ดแูมกระทัง่รายละเอยีด
เลก็ๆ นอยๆ อยางบรรยากาศภายในราน แสง ส ีฯลฯ และ
มกีารประยกุตเทคนคิการทำตลาดใหเหมาะสมกบัลกูคาแต
ละกลมุทีม่าใชบรกิารภายในราน นอกจากนีย้งัเนนยทุธการ

ก

เชิงรุกบุกไปถึงตัวลูกคา ตลอดจนคัดสรรบริการใหมๆ เขา
มาเสรมิทพัอกีดวย”

ปกติธุรกิจรานสารพัดบริการนั้นมักไมคอยไดรับ
ผลกระทบจากสภาพเศรษฐกจิโดยตรง เนือ่งจากเปนธรุกจิ
บริการพื้นฐานจำเปนในชีวิตประจำวัน ที่มักจะตองใชเปน
ประจำ ซึ่งถือเปนขอดีดานความมั่นคงอยางหนึ่งของธุรกิจ
นี ้และเหมาะสมเปนอยางยิง่ทีว่นิเซน็ทฯ มกีจิกรรมทางการ
ตลาดที่สงเสริมใหผูซื้อแฟรนไชสรายใหมมีทิศทางที่ชัดเจน
ในการลงทนุไดกาวขามรายไดหลกัหมืน่ เตบิโตไปยงัตวัเลข
หลกัแสนได โดยผานการพสิจูนมาแลววาทำไดจรงิ

แตสิง่ทีต่องตระหนกัอยางยิง่คอื ตองเลอืกแฟรนไชส
ที่ดี หาทำเลที่เหมาะสม เจาของกิจการเองก็ตองพรอม
ทำงานหนัก และตองศึกษาธุรกิจใหละเอียดลึกซึ้งกอนลง
ทุน มิใชเลือกซื้อธุรกิจแฟรนไชสโดยพิจารณาแคงบลง
ทุนราคาถูกหรือของแถมเปนหลัก แตจะตองพิจารณามุง
เนนดานความพรอมของทีมงานและประสบการณของเจา
ของแฟรนไชสที่จะเปนหลักประกันในอนาคตดวย ซึ่ง
สามารถลดความเสี่ยงในการดำเนินธุรกิจลงไดเปนอยางดี
เชนเดียวกันกับแผนการตลาดใหมของวินเซ็นท เซ็น
เตอรเซอรวิส ที่นาจะตรงใจนักลงทุนมือใหมหลายๆ
คนทีเดียว

“โครงการสรางกำไรใหเกินแสน นี้ไมใชโครงการที่
จะตองใชเวลานานที่ตองรอคอยยอดขายกันหลายเดือน
เพราะถาดำเนนิการจรงิจงัตามวธิกีารทีบ่รษิทัฯพสิจูนแลววา
ไดผลจรงิ จะสำเรจ็ไดภายในเวลา 1-3 เดอืน และเรายนืยนั
ไดวา ผปูระกอบการทีเ่ขาโครงการฯไมมคีำวาลมเหลว จะมี
เพยีงแตคำวาสำเรจ็ หรอืสำเรจ็มากทีส่ดุ ซึง่ทัง้หมดนีจ้ะชวย
ทั้งสาขาใหมีรายไดสูงขึ้น และยังตอกย้ำใหผูที่กำลังเลือก
แฟรนไชสมัน่ใจยิง่ขึน้วารายไดหนึง่แสนขึน้ไป สามารถทำได
ไมยาก ถาตัง้ใจจรงิ และตัง้ตนเลอืกแฟรนไชสใหถกูตองตัง้
แตเริม่ธรุกจิ และถาหากตองการศกึษาธรุกจิอยางจรงิจงั ทาง
วนิเซน็ทฯยงัจดัใหมสีมัมนาใหความรกูอนการลงทนุ เปดให
ผสูนใจเขาฟงขอมลูแฟรนไชสอยางครบถวนในทกุเดอืน เพือ่
การตดัสนิใจอยางถกูตองครบถวน โดยไมเสยีคาใชจายใดๆ
ทัง้สิน้” คณุจริภทัร กลาวทิง้ทาย

แฟรนไชสสารพดับรกิาร วนิเซน็ทฯ
เนนสรางกำไรสาขา รวยเกนิ100,000 บาทตอเดอืน

ขอมลูธรุกจิ
ชื่อกิจการ บรษิทั วนิเซน็ท เซน็เตอร เซอรวสิ กรปุ จำกดั
ประเภทกิจการ รานสารพัดบริการครบวงจร

รายแรกของไทยทีม่สีาขามากทีส่ดุ
รปูแบบการลงทนุ แฟรนไชส
แผนการตลาดลาสดุ โครงการสรางกำไรใหเกนิแสน

“Winsent  Grow  Up  Project”
ประโยชนของ สรางรายไดแฟรนไชสสาขาใหมากกวา
แผนการตลาด 100,000 บาทตอเดอืน
ทีอ่ยู เลขที ่2220/21 ซ.รามคำแหง 36/1 ถ.รามคำแหง

หวัหมาก บางกะป กรงุเทพฯ 10240
โทรศพัท 02-732-9846, 02-732-3326, 02-377-4524
เวบ็ไซต www.winsent.comคณุจริภทัร สำเภาจนัทร


