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การบริหารคาธรรมเนียมการบริหารคาธรรมเนียม  แฟรนไชสแฟรนไชส
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การวางรูปแบบของการคิดคาใชจายในระบบอยางยุติธรรมการวางรูปแบบของการคิดคาใชจายในระบบอยางยุติธรรม
การการ

คําถามที่จาํเปนในการตดัสินใจคําถามที่จาํเปนในการตดัสินใจ
  แฟรนแฟรนไชสเปนคําตอบของทานในความตองการขยายธุรกิจไชสเปนคําตอบของทานในความตองการขยายธุรกิจ
  ทานควรจะเสนอทานควรจะเสนอโปรแกรมแฟโปรแกรมแฟรนไชสแบบไหนรนไชสแบบไหน
  ทานทานตองการแฟตองการแฟรนไชสซีแบบไหนรนไชสซีแบบไหน
  ราคาที่เสนอจะเปนเทาไรราคาที่เสนอจะเปนเทาไร
  ระยะเวลาสญัญาจะเปนอยางไรระยะเวลาสญัญาจะเปนอยางไร
  ทานจะใชชื่อการคาทานจะใชชื่อการคา  หรือหรือ  โลโลโกโก  ใดกับใดกับ    แฟรนแฟรนไชสของทานไชสของทาน
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ขั้นตอนการวางแผนขั้นตอนการวางแผน

•• หาขอมูลหาขอมูล
กําหนดรูปแบบการกําหนดรูปแบบการทําแฟทําแฟรนไชสรนไชส
กําหนดคากําหนดคา Fees  Fees และและ Royalties Royalties
กําหนดกําหนด  พื้นทีแ่ฟพื้นทีแ่ฟรนไชสรนไชส
กําหนดระยะเวลาสัญญากําหนดระยะเวลาสัญญา

การวางรูปแบบการคิดคาใชจายในระบบการวางรูปแบบการคิดคาใชจายในระบบ
แฟรนแฟรนไชสไชส

•• คาธรรมเนียมแฟคาธรรมเนียมแฟรนไชสรนไชส  Franchise FeeFranchise Fee

•• คาสิทธิตอเนื่องคาสิทธิตอเนื่อง
–– คาคารอยัลตี้รอยัลตี้  RoyaltyRoyalty
–– คาการตลาดคาการตลาด  Marketing FeeMarketing Fee
–– คาโฆษณาคาโฆษณา  ประชาสัมพันธประชาสัมพันธ
–– คาคอมพิวเตอรคาคอมพิวเตอร  ซอฟแวรซอฟแวร  หรือหรือ  การบํารุงรักษาการบํารุงรักษา
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วิธีการชําระคาตอบแทนวิธีการชําระคาตอบแทน

•• คาธรรมเนียมแฟคาธรรมเนียมแฟรนไชสรนไชส  Franchise FeeFranchise Fee
–– ชําระครั้งเดียวเมื่อทําสัญญาชําระครั้งเดียวเมื่อทําสัญญา
–– แบงชําระแบงชําระ  เปนงวดเปนงวด

•• คาสิทธิตอเนื่องคาสิทธิตอเนื่อง
–– รายเดือนรายเดือน  รายปรายป
–– ตามยอดขายตามยอดขาย  ยอดผลิตยอดผลิต

ตนทุนของตนทุนของคาธรรมเนียมแฟคาธรรมเนียมแฟรนรนไชสไชส

จน.สาขา บาท
Know-how 100 4,000,000.00 
Trademark 100 5,000,000.00 
Org. Cost 100 1,000,000.00 
Others 30 1,000,000.00 
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การคิดอัตราการคิดอัตราคาธรรมเนียมแฟคาธรรมเนียมแฟรนรนไชสไชส
FRANCHISE FEE % บาท 
Know-how 0.16 40,000.00    
Trademark 0.20 50,000.00    
Organization Cost 0.04 10,000.00    
Others 0.13 33,333.33    
Recruitment 0.08 20,000.00    
Site Selection 0.04 10,000.00    
Training 0.08 20,000.00    
Decoration Control 0.04 10,000.00    
Assistance Team 0.12 30,000.00    
Others 0.12 30,000.00    
Total 1 253,333.33 

ระยะเวลาสัญญาระยะเวลาสัญญาระบบแฟระบบแฟรนรนไชสไชส

Initial Invesment 1,189,958.33  

คาตบแตง & อุปกรณ / สาขา 700,000.00  

FRANCHISE FEE 253,333.33  

เงินทุนหมุนเวียน / จํานวนเดือ 3.00 236,625.00  

ระยะเวลาสัญญา 3.80

จํานวนปที่คืนทุนคาตบแตง 0.70

จํานวนปที่คืนทุนคาFranchise Fee 0.25

จํานวนปที่ Enjoy Profit / จํานวนเทา 2.85

เง่ือนไข Franchise
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ภาพแสดงการวิเคราะหภาพแสดงการวิเคราะห  รายไดเปรียบเทียบคาใชจายในรายไดเปรียบเทียบคาใชจายในระบบแฟระบบแฟรนรนไชสไชส

คาใชจายท่ีเกิดขึ้นในการดําเนินการคาใชจายท่ีเกิดขึ้นในการดําเนินการ

จํานวนยอดสาขา

จํานวนเงิน

รายไดจากรายไดจากคาแฟคาแฟรนรนไชสไชสรายราย
เดือนเดือน

คาคา Royalty Fee Royalty Fee

ยอดรวมของรายรับแฟรนไชส

A B

อายุอายุสัญญาแฟสัญญาแฟรนไชสรนไชส

•• ขอพิจารณาขอพิจารณา
–– เงินลงทุนเงินลงทุน
–– ประมาณรายไดประมาณรายได
–– ประมาณกําไรประมาณกําไร

•• กรณีกรณี  การใหการให  Sub Area Sub Area ตองมีการกําหนดสัญญาของสาขาเครือขายดวยตองมีการกําหนดสัญญาของสาขาเครือขายดวย
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การตอสัญญาการตอสัญญา

•• วิธีการวิธีการ  และและ  รูปแบบรูปแบบ  การตอสัญญาการตอสัญญา
•• คาธรรมเนียมการตอสัญญาคาธรรมเนียมการตอสัญญา  Renewal FeeRenewal Fee

–– การคิดคาธรรมเนียมการคิดคาธรรมเนียม
–– วิธีการชําระวิธีการชําระ
–– เงื่อนไขการตอสัญญาเงื่อนไขการตอสัญญา

•• การยกเลิกสัญญาการยกเลิกสัญญา
–– วิธีการปฏิบัติชัดเจนวิธีการปฏิบัติชัดเจน

คาคา Franchise  Franchise FeesFees

เปนคาเรียกเก็บสําหรับเปนคาเรียกเก็บสําหรับ
  ความรูความรู((Know Know -- HowHow))
  เครื่องหมายการคาเครื่องหมายการคา((TrademarksTrademarks))
  การสรางองคกรการสรางองคกร((Organization CostOrganization Cost))
  การอบรมการอบรม((TrainingTraining))
  การเลือกทําเลการเลือกทําเล((Location SelectionLocation Selection))
  ความชวยเหลือจนกระทั่งเปดดําเนินงานความชวยเหลือจนกระทั่งเปดดําเนินงาน
  คาใชจายในการคาใชจายในการคัดเลือกแฟคัดเลือกแฟรนไชสซีรนไชสซี
  คาใชจายในการควบคุมการตบแตงคาใชจายในการควบคุมการตบแตง
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ปจจัยที่ตองพิจารณาปจจัยที่ตองพิจารณา

•• คูแขงในตลาดเขาเรียกเก็บอยางไรคูแขงในตลาดเขาเรียกเก็บอยางไร
แฟรนแฟรนไชสมีผลกําไรมากนอยเทาไรไชสมีผลกําไรมากนอยเทาไร
การลงทุนทัง้หมดเพื่อเร่ิมกิจการการลงทุนทัง้หมดเพื่อเร่ิมกิจการโดยแฟโดยแฟรนไชสซีเปนเทาไรรนไชสซีเปนเทาไร  ((บวกบวก
ดวยผลกําไรดวยผลกําไร))

คาคา Royalty  Royalty FeesFees

•• เปนคาเรียกเกบ็สําหรับเปนคาเรียกเกบ็สําหรับ
  การบริการการบริการจากแฟจากแฟรนไชสซอรรนไชสซอร
  การควบคุมและพัฒนาระบบการดําเนินงานการควบคุมและพัฒนาระบบการดําเนินงาน
  เสริมสรางภาพพจนเสริมสรางภาพพจน

•• วิธีกําหนดวิธีกําหนด
  ตามภูมิศาสตรตามภูมิศาสตร((geographic areasgeographic areas))
  ตามลักษณะทาํเลตามลักษณะทาํเล((specific locationspecific location))
  ตามจํานวนประชากรตามจํานวนประชากร
  ตามระยะหางของสาขาตามระยะหางของสาขา
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คาคา Royalty  Royalty FeesFees

•• ปจจัยที่ตองพิจารณาปจจัยที่ตองพิจารณา
ศักยภาพของตลาดศักยภาพของตลาด
ความสามารถในการควบคุมความสามารถในการควบคุม
ผลกําไรผลกําไรของแฟของแฟรนไชสซีรนไชสซี
  ขนาดการลงทุนขนาดการลงทุน
ยิ่งมากยิ่งมาก  ระยะเวลายิ่งยาวระยะเวลายิ่งยาว
  ผลกําไรผลกําไรของแฟของแฟรนไชสซีรนไชสซี  
  ระยะเวลาการเชาทําเลระยะเวลาการเชาทําเล
  ปกติปกติ  55 -- 1010  ปป  และและ  มีการตอสัญญามีการตอสัญญา

แนวคิดวิธกีารสรางคาแนวคิดวิธกีารสรางคา  Royalty FeeRoyalty Fee

•• วิธีที่วิธีที่  1 1 การแบงผลกําไรการแบงผลกําไร
Royalty fee = 100% Royalty fee = 100% --  อัตราอัตรา%%  ตนทุนตนทุน

สวนแบงของผลกําไรควรเปน

• วิธีที่ 2 การแบงกําไร wage น้ําหนักดวย สัดสวนการคืนทุนกับระยะเวลาสัญญา

Royalty fee = 1 * Royalty fee = 1 * % % กําไรขั้นตนกําไรขั้นตน  ((  ระยะเวลาสัญญาระยะเวลาสัญญา  ––  ระยะเวลาคืนทุนระยะเวลาคืนทุน))
22 ระยะเวลาสัญญาระยะเวลาสัญญา

สัดสวนของการคืนทุนEnjoy period
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•• แนวคิดที่แนวคิดที่  3 3 การรับคาใชจายธุรกิจการรับคาใชจายธุรกิจ
–– หาอัตราหาอัตรา%%กําไรขั้นตนกําไรขั้นตน
–– หาอัตราหาอัตรา%%คาใชจายคาใชจาย
–– หาสัดสวนของการคืนทุนหาสัดสวนของการคืนทุน((  เหมือนขอเหมือนขอ  22))
–– หักออกจากหักออกจาก  %%  คาใชจายธุรกิจคาใชจายธุรกิจ
–– ไดอัตราไดอัตรา  RoyaltyRoyalty

แนวคิดวิธกีารสรางคาแนวคิดวิธกีารสรางคา  Royalty FeeRoyalty Fee


