
หากใครได้มีโอกาสไปเที่ยว อ.อู่ทอง จ.สุพรรณบุรี แล้วพบกับร้านขายกาแฟแต่ดันมีถุงกล้วยแขกเรียงรายอยู่
หน้าร้าน ก็อย่าเพิ่งตกใจ เพราะข้างในถุงคือกาแฟโบราณสูตรด้ังเดิม ซึ่งเป็นไอเดียของแฟรนไชส์ “เปิ่นกาแฟโบราณ” 
ที่ต้องการนำาเสนอความแปลกใหม่แบบไม่เหมือนใคร ซึ่งนอกจากแพ็คเกจจิ้งไอเดียเก๋าที่ไม่ซ้ำาใครแล้ว เรื่องรสชาติบอกได้
คำาเดียวว่า... กลมกล่อม...

เปิน่กาแฟโบราณ แฟรนไชสข์ายไอเดีย 
เสน่ห์อยู่ที่ความเก๋า เจ้าตำารับกาแฟถุงกระดาษ

ร้านดังๆ มีรสชาติอย่างไรท�าไมถึงขายดี จากนั้นจึงกลับมาทดลอง 
ชงชิมจนได้รสชาติที่ต้องการ แล้วน�า
ไปให้คนรู ้จักใกล้ตัวได้ลองชิมด้วย 
ซึ่งหากเราชมิเองอาจถูกใจเราแต่อาจ 
ไม่ถูกใจคนอื่น จนในที่สุดได้รสชาต ิ
ที่ถูกปากทุกคนจึงได้เริ่มต้นเปิดร้าน 
กาแฟโดยใช้ชื่อ เปิ ่นกาแฟโบราณ 
ซึ่งเป็นชื่อหุน้ส่วนที่ร่วมลงทนุด้วยกนั”

ร ้านแรกได้เริ่มก่อตั้งขึ้นใน
ปี 2554 ด้วยงบลงทนุ 25,000 บาท 
ใช้เคาน์เตอร์มือสอง ชงขายแบบ 
เทค อะ เวย์ ช่วงแรกขายได้ประมาณ 
20-25 ถุงต่อวัน ขายถุงละ 20 บาท 
ถือว่ามีผลตอบรับที่ดีในระดับหนึ่ง 

คุณวิวัฒน์ ใบบัว ข้าราชการท้องถิ่นเทศบาลต�าบลอู่ทอง 
ต�าแหน่งหวัหน้าส�านกัปลดัเทศบาล เจ้าของแฟรนไชส์ “เปิ่นกาแฟ
โบราณ” ที่เปิดด�าเนินกิจการมากว่า 2 ปี มีเอกลักษณ์ที่โดดเด่น 
ทั้งรสชาติและแพ็คเกจจิ้งที่ไม่เหมือนใคร จุดเริ่มต้นมาจากความ
หลงใหลในรสชาตแิละความหอมกรุน่ของกาแฟโบราณ จนกลายเป็น
แรงบนัดาลใจ ในการคดิคน้กรรมวธิกีารชง และแพค็เกจที่ดงึดดูกลุม่
ลกูค้าให้เข้ามาสมัผสั เชื้อเชญิให้ซื้อตดิมอืกลบับ้าน จนวนันี้สามารถ
ขยายธรุกจิในรูปแบบของแฟรนไชส์ได้ส�าเรจ็

“ปกติเป็นคนชอบดื่มกาแฟอยู่แล้ว ดื่มกาแฟจนอยากมีร้าน
กาแฟเป็นของตนเอง ซึ่งแต่ก่อนยังไม่คิดจะขยายเป็นแฟรนไชส ์
เพียงแค่ต้องการมีร ้านเล็กๆ ขายกาแฟที่เราชอบให้กับลูกค้า 
คอเดยีวกนั และเป็นรายได้เสรมิจากงานประจ�า ช่วงเริ่มต้นได้ศกึษา
วธิชีงกาแฟโบราณจากหลายๆ แห่ง โดยตระเวนชมิกาแฟจากหลายๆ 
ร้าน จังหวัดไหนมีกาแฟดังๆ ก็จะไปแวะชิม และไปสังเกตดูว่า 
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แต่ด้วยความแปลกใหม่บวกกบัรสชาตทิี่ไม่เหมอืนใคร ท�าให้มลีูกค้า 
เพิ่มขึ้นหลายเท่าตัว ในระยะเวลาเพียง 1 ปีมียอดขายเพิ่มขึ้นเป็น 
250-300 ถุงต่อวัน ต่อมาเริ่มมีลูกค้าสนใจติดต่อขอซื้อแฟรนไชส์
เพื่อน�าไปท�าธุรกิจเอง จึงเป็นที่มาของการขยายกิจการในรูปแบบ 
ของแฟรนไชส์ในปี 2555 ในปัจจบุนัมสีาขารวมกนั 70 สาขา ทั้งใน 
กรงุเทพฯและต่างจงัหวดั นบัเป็นแฟรนไชส์ที่มอีตัราการขยายตวัอย่าง
รวดเรว็

จุดเด่นของเปิ่นกาแฟโบราณคือความหอมหวานของรสชาติ
กาแฟที่ไม่เหมอืนใคร เน้นความเข้มข้นของรสชาตโิดยใช้เมลด็กาแฟแท้ 

คัดเมล็ดพันธุ์จาก จ.ชุมพร น�ามาผ่านกระบวนการคั่วแบบดั้งเดิม 
จนได้กาแฟที่หอมกรุ ่นตามแบบฉบับของกาแฟโบราณ น�ามา 
ผสมผสานการชงด้วยสูตรเฉพาะของทางร้าน จนได้รสชาติกาแฟ 
ที่เป็นเอกลักษณ์ ลูกค้าส่วนใหญ่ที่ได้มาลิ้มลองต่างติดใจในรสชาติ
ของกาแฟที่ทั้งหอมกรุ่นและเข้มข้น ส่วนชาเขยีวและชาด�าใช้วตัถดุบิ
คณุภาพด ีชงด้วยส่วนผสมที่ลงตวัจนมรีสชาตทิี่หอมหวานกลมกล่อม
ไม่แพ้กนั

ส่วนแพ็คเกจจิ้งที่เห็นแตกต่างจากร้านกาแฟทั่วไปจากที่ใส่
เป็นแก้วพลาสติก กลับใช้ถุงกระดาษซึ่งได้แรงบันดาลใจจากถุง
เกาลัดและถุงกล้วยแขก พอน�ามาท�าเป็นแพ็คเกจของกาแฟโบราณ 
นอกจากช่วยสร้างเสน่ห์ได้อย่างน่าหลงใหลแล้ว ยังแฝงคอนเซ็ปต์
การอนรุกัษ์ธรรมชาตดิ้วย คณุววิฒัน์ ให้เหตผุลว่า เพราะไม่ต้องการ
ใช้แก้วพลาสติก เนื่องจากย่อยสลายยาก อีกทั้งต้นทุนระหว่างแก้ว
พลาสตกิกบัต้นทนุของถงุกระดาษ มรีาคาใกล้เคยีงกนั แต่กระดาษ
เกบ็ความเยน็ได้ดกีว่า โดยกาแฟที่อยู่ในถงุรดัด้วยหนงัยางที่ปิดสนทิ
เมื่ออยู่ในถุงกระดาษสามารถเก็บความเย็นได้ 4-5 ชั่วโมง เมื่อน�า
กลับไปทานที่บ้านรสชาติจะไม่เปลี่ยนเนื่องจากน�้าแข็งยังไม่ละลาย 
โดยภายในแพ็คเกจจิ้งจะมีหลอดมาให้ส�าหรับเจาะที่ถุง ข้อดีอีก
อย่างคือสามารถวางตั้งได้เหมือนแก้วพลาสติก แต่เก็บความเย็นได้
ดกีว่าและช่วยลดโลกร้อน นบัเป็นอกีหนึ่งไอเดยีแปลกใหม่ไม่ซ�้าใคร 
สร้างจดุขายได้อย่างมเีอกลกัษณ์

ด้านการท�าตลาด ใช้วิธีการประชาสัมพันธ์ผ่านสื่อออนไลน์
โดยเฉพาะโซเชียลมีเดียยอดฮิต คือ เฟสบุ๊ค โดยเปิดหน้าเพจชื่อ 
“เป่ิน กาแฟโบราณอูท่อง” หรอื www.facebook.com/perncoff 
ในเพจจะมข้ีอมลู รปูภาพและคลปิวดีโีอของแฟรนไชส์และแฟรนไชส์ซี่ 
ในแต่ละสาขา เหมาะเป็นช่องทางการศกึษาข้อมูลและท�าความรู้จกั 
เปิ่นกาแฟโบราณ ก่อนการลงทนุ

ส่วนเงื่อนไขการลงทุนเริ่มต้น 14,900 บาท สิ่งที่จะได้รับคือ 
อนญุาตใช้แบรนด์ “เปิ่นกาแฟโบราณ” พร้อมด้วย กาแฟคั่ว 2 กก. 
ถุงกาแฟ 200 ใบ ป้ายเมนู ป้ายหน้าร้าน 1 ชุด พร้อมอบรมสูตร 
การชงกาแฟโบราณ โดยใช้เวลาใน 1 วนั แบ่งเป็นภาคทฤษฎใีนช่วงเช้า 
และช่วงบ่ายฝึกปฏบิตั ิโดยทดลองขายจรงิที่ร้านต้นแบบ

ด้านหลกัเกณฑ์การขยายแฟรนไชส์ 1 อ�าเภออนญุาตให้มไีด้ 1 
สาขา นอกจากเขตหวัเมอืงใหญ่ๆ อย่างอ�าเภอเมอืงอนญุาตให้มไีด้ 2 
สาขา แต่ถ้าเป็นในกรงุเทพฯ ตั้งได้ไม่จ�ากดัสาขา แต่ต้องไม่อยูใ่กล้กนั 
ไม่แย่งลูกค้ากันเอง แต่ถ้าแฟรนไชส์ซี่ในอ�าเภอนั้นๆ ต้องการขยาย

สาขาเองภายในอ�าเภอ ก็มาคุยกับ 
ทางบรษิทัฯได้ โดยให้สทิธิ์กบัเจ้าของ
แฟรนไชส์ซี่ในอ�าเภอนั้นๆ ส่วนอัตรา
การต่อสญัญารายปีครั้งละ 3,000 บาท

“รูปแบบร้านไม่ได้จ�ากัดว่าจะเปิดเป็นร้านแบบไหนอย่างไร 
แล้วแต่ไอเดยีของแฟรนไชส์ซี่ บางที่อาจเปน็รา้นที่มเีก้าอี้นั่ง หรอืเป็น
คอีอสจ�าหน่ายแบบ เทค อะ เวย์ แล้วแต่ความสะดวกของผู้ลงทนุ 
ไม่มกีารก�าหนดรูปแบบที่ตายตวัใดๆ ทั้งสิ้น เพยีงแต่แฟรนไชส์ซี่ต้อง
ใช้แพค็เกจจิ้งกบัวตัถดุบิที่ทางบรษิทัฯ หาให้เท่านั้น”

ส�าหรบัรายได้ที่ได้รบั เฉลี่ยต่อร้านขายได้ประมาณ 250-300 
ถงุต่อวนั ราคา 25 บาท ต้นทนุอยู่ที่ 15 บาทต่อถงุ ก�าไรอยู่ที่ถงุละ 
10 บาท โดยเฉลี่ยต่อวนัจะมกี�าไรอยู่ที่ 2,500-3,000 บาท หากคดิเป็น 
ต่อเดอืนจะอยูท่ี่ประมาณ 50,000-80,000 บาทต่อเดอืน (ยงัไม่หกัค่าใช้จ่าย 
เช่น ค่าเช่า ค่าแรง) ทั้งนี้ขึ้นอยู่กับท�าเล หากอยู่ในท�าเลที่ดีมีคน
พลกุพล่าน อาจขายได้มากกว่า ส่วนระยะเวลาคนืทนุไม่เกนิ 1 เดอืน 

“จดุประสงค์คอืต้องการให้คนที่มรีายได้น้อยมอีาชพีเสรมิ ให้มี
รายได้เพิ่มขึ้น จงึเป็นที่มาว่าท�าไมเราถงึตั้งราคาไม่แพง เพราะเข้าใจ
ว่าบางคนกไ็ม่มทีนุมากพอที่จะไปลงทนุอะไรได้เยอะๆ ที่เหน็ก�าไรได้
อย่างชัดเจน ซึ่งการเปิดร้านกาแฟโบราณนับว่าใช้ทุนน้อยกว่ามาก 
อปุกรณ์กไ็ม่ยุ่งยาก ท�าง่ายขายคล่อง และลูกค้าที่ชอบกาแฟโบราณ
กย็งัมอีกีมาก จงึอยากให้มาลองท�าด ูน่าจะเป็นค�าตอบของคนที่ก�าลงั
มองหาธรุกจิส่วนตวัหรอืท�าเป็นอาชพีเสรมิครบั”
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