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บริษัท แม็ค ดิจิตัล เทคโนโลยี จำกัด
1. ข้อมูลธุรกิจ
ชื่อกิจการ


บริษัท แม็ค ดิจิตัล เทคโนโลยี จำกัด


             

Max Digital Technology Co.,Ltd. (Max Group)

ตราสินค้า/ยี่ห้อ


“U–MEMORY”  และ  “One 2 Print”    
ประเภทธุรกิจ


การพิมพ์ป้าย และภาพลงวัสดุครบวงจร ( แฟรนไชส์ศูนย์พิมพ์ภาพ )
ลักษณะสินค้าและบริการ
-   ศูนย์จำหน่ายเทคโนโลยี เครื่องมือ เครื่องจักร และวัตถุดิบในการพิมพ์ภาพ
    ทุกชนิด




-   ศูนย์จำหน่าย และบริการผลิตภัณฑ์ ของที่ระลึก สินค้าพรีเมี่ยม  
    (ของสมนาคุณ)  จากงานพิมพ์ภาพลงวัสดุ
-   บริการซ่อม บำรุงรักษาเทคโนโลยี เครื่องมือ เครื่องจักรทั้งในระยะประกัน
     และนอกประกันด้วยช่างเทคนิคที่เชี่ยวชาญผ่านการอบรมมาอย่างดี  
จำนวนสาขาทั้งหมด        


30  แห่ง  



ในกรุงเทพฯ        5   แห่ง  (ศูนย์ขยายงานลูกค้าสัมพันธ์มากกว่า 300 แห่ง)



ในต่างจังหวัด     21  แห่ง
ได้แก่จังหวัดชลบุรี  ระยอง  สมุทรปราการ  นครปฐม  สุพรรณบุรี  ชัยภูมิ  มหาสารคาม  ประจวบคีรีขันธ์  สุราษฎร์ธานี  ฯลฯ



ต่างประเทศ          4  แห่ง   คือ ประเทศจีน อินเดีย บาห์เรน และกัมพูชา
จุดเด่นของกิจการ

เป็นผู้นำด้านศูนย์บริการมาตรฐานการพิมพ์ป้าย-ภาพลงวัสดุครบวงจร 

มีสิทธิบัตรถูกต้องตามกฎหมาย  จากกรมทรัพย์สินทางปัญญา กระทรวงพาณิชย์

เป็นบริษัททางด้านการพิมพ์แห่งเดียวที่ได้รับการคัดเลือกร่วมทุนโดยหน่วยงานภาครัฐ คือ สสว. (สำนักงานส่งเสริมวิสาหกิจขนาดกลางและขนาดย่อม) ทุนจดทะเบียน 21 ล้านบาท มุ่งเน้นในการพัฒนาธุรกิจการพิมพ์)
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ผู้บริหารมีประสบการณ์ตรงในธุรกิจและเป็นผู้ค้นคว้า พัฒนาเทคโนโลยี การพิมพ์อันทันสมัยเป็นที่รู้จัก และมีสาขาดำเนินการในต่างประเทศ

ได้รับความสนใจจากต่างประเทศเป็นอย่างมาก โดยได้รับเชิญเข้าร่วมงานแสดง Road Show Exhibition ในหลายประเทศอย่างสม่ำเสมอ
2.  ชื่อ-ที่อยู่ผู้ให้ข้อมูล
นายจักรพงษ์  คงปัญญา   
ตำแหน่งในกิจการ    

กรรมการผู้จัดการ  และ ประธานกรรมการกลุ่มบริษัท แม็ค กรุ๊ป 
สถานที่ติดต่อ 
เลขที่    65 / 5 – 7  ถนนอรุณอมรินทร์  แขวงอรุณอมรินทร์  เขตบางกอกน้อย  กรุงเทพ ฯ  10700   โทรศัพท์ 0–2882–3695–7   
มือถือ 081-559-8468
โทรสาร  0-2882-3698
 Web site : www. u-memory.com    

E-mail : Info@u-memorys.com
3. ข้อมูลประวัติความเป็นมา และนโยบายในการบริหารงาน
ประวัติความเป็นมาของกิจการ  


บริษัท แมค ดิจิตอล เทคโนโลยี จำกัด ( Max Digital Technology Co.,Ltd.) ก่อตั้งขึ้นเมื่อ   12  พฤศจิกายน  2545 ดำเนินธุรกิจทางด้านเทคโนโลยีการพิมพ์อันทันสมัย  ก้าวแรกเริ่มต้นโดยใช้ชื่อผลิตภัณฑ์การพิมพ์ภาพลงวัสดุภายใต้แบรนด์  “ยูแมมโมรี่”  (U–Memory) ได้ก่อกำเนิดขึ้นมาจากแนวคิดของคุณจักรพงษ์  คงปัญญา  ท่าน กรรมการผู้จัดการ  ผู้ซึ่งมีประสบการณ์การทำงานด้านอุตสาหกรรมการพิมพ์ทั้งในและต่างประเทศ เป็นเวลามากกว่า 15 ปี  คลุกคลีอยู่ในแวดวงเทคโนโลยีการพิมพ์ต่าง ๆ และดำเนินธุรกิจนำเข้า  รวมทั้งผลิตเครื่องจักรในอุตสาหกรรมด้านการพิมพ์ ที่มีขนาดใหญ่ 10– 40 ล้านบาทต่อชุด เมื่อเกิดภาวะวิกฤติทางเศรษฐกิจขึ้นภายในประเทศ บริษัทฯ ได้ปรับแนวคิดทางธุรกิจใช้โอกาสนี้ปรับเปลี่ยนและทำการวิจัยตลาด และพัฒนาผลิตภัณฑ์ด้านการพิมพ์ใหม่เพื่อให้ตรงตามความต้องการของกลุ่มลูกค้า  ผู้บริหารจึงได้เดินทางไปยังประเทศต่าง ๆ เพื่อทำการศึกษาตลาดและช่องทางของการพัฒนาผลิตภัณฑ์  และนำกลับมาประยุกต์ใช้กับเมืองไทยโดยจับตลาดในกลุ่มท่องเที่ยว เนื่องจากภาครัฐมีนโยบายที่ชัดเจนในการสนับสนุนและส่งเสริมการท่องเที่ยวอย่างจริงจัง
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จากโอกาสตรงนี้  บริษัทฯ  จึงได้เข้าไปปรับปรุงเทคโนโลยีการพิมพ์เพื่อให้เกิดความหลากหลายมากขึ้นในวงการของที่ระลึกตามสถานที่ต่าง ๆ  จากเดิมที่ต้องถ่ายรูปแล้วล้างอัดเป็นกระดาษและตัดกระดาษรูปแปะชิ้นงานเพื่อเป็นของที่ระลึกและพัฒนามาเป็นพิมพ์ด้วยคอมพิวเตอร์บนสติ๊กเกอร์ ซึ่งไม่มีความคงทน  ดังนั้นเราจึงมีแนวคิดที่จะผลิตของที่ระลึกขึ้นมาใหม่โดยมีภาพถ่ายยึดติดแน่นอยู่ภายในพื้นผิววัสดุ ไม่หลุดง่าย ทนน้ำ ทนการขูดขีด ลูกค้าสามารถรอรับงานได้เพียงไม่กี่นาที ซึ่งเป็นที่ต้องการของตลาดทั่วโลกและได้ดำเนินการจดสิทธิบัตรกับกรมทรัพย์สินทางปัญญา กระทรวงพาณิชย์ อย่างถูกต้อง ก่อนจะดำเนินการทำตลาดในเวลาต่อมาซึ่งได้ผลตอบรับที่ดีจากลูกค้ามาโดยตลอด
นโยบาย และปรัชญาการบริหารงาน    


เราจะเป็นผู้นำด้านศูนย์บริการมาตรฐาน การพิมพ์ภาพลงวัสดุครบวงจร

เราจะเป็นผู้ค้นคว้า พัฒนา เทคโนโลยีการพิมพ์ที่ทันสมัยตลอดเวลา

เราจะมุ่งเน้นตอบสนองความต้องการงานพิมพ์ในโลก  Digital  ของทุกความต้องการลูกค้า
เป้าหมาย    

 สร้างสาขาแฟรนไชส์ครอบคลุมพื้นที่ต่าง ๆ ทั่วประเทศเพื่อความสะดวกและสามารถรองรับความต้องการทางด้านงานพิมพ์ของลูกค้าทุกส่วนองค์กรทั้งราชการ และเอกชนในทุกภูมิภาคของประเทศ โดยบริษัท ฯ ดำเนินการจัดตั้งสาขาต้นแบบ (Model) ในภูมิภาคต่าง ๆ ใช้งบลงทุนของบริษัท ฯ เอง เพื่อความสะดวกในการบริการธุรกิจ และขยายงานการตลาด เช่น เชียงใหม่ สุราษฎร์ธานี ภูเก็ต ขอนแก่น กรุงเทพฯ เป็นต้น และเป้าหมายสำคัญคือ จะมุ่งไปสู่การเป็นบริษัทที่ได้รับการจดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทยในอนาคต
แผนการตลาดและการส่งเสริมการขาย
ผู้ประกอบการแฟรนไชส์  จะได้รับการสนับสนุนการดำเนินธุรกิจจากบริษัทฯ ดังต่อไปนี้.-


ด้านการฝึกอบรมพนักงานอย่างต่อเนื่อง

ด้านระบบเอกสาร 

ด้านโปรแกรมคอมพิวเตอร์การบริหารข้อมูลทางด้านบริการ


ด้านข้อมูลทางเทคนิค

ด้านสินค้า และอะไหล่ที่จะจัดจำหน่าย และชุดประกอบการ

ด้านกิจกรรมส่งเสริมการขาย

ด้านการโฆษณาประชาสัมพันธ์
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4. ข้อมูลการลงทุน 
คุณสมบัติของผู้ร่วมธุรกิจ (Franchisee)

มีทำเลเหมาะสม พื้นที่ตามแบบ A  B  และ C

มีพื้นฐาน ทัศนคติที่ดี ในด้านงานบริการ

มีความตั้งใจมุ่งมั่นที่จะประกอบธุรกิจศูนย์บริการพิมพ์ภาพ

มีความพร้อมทางด้านการลงทุน

สามารถปฏิบัติตามเงื่อนไขของบริษัท ฯ ได้
รูปแบบการลงทุน  




รูปแบบแฟรนไชส์  แบ่งเป็น 2 รูปแบบ ผู้สนใจดำเนินธุรกิจ จัดหาสถานที่ที่เหมาะสมเพื่อจัดตั้ง ศูนย์บริการ และจำหน่ายผลิตภัณฑ์ของ “One 2 Print” 

รูปแบบ
A
ศูนย์พิมพ์ภาพเต็มรูปแบบครบวงจร (รวมรับงานป้ายโฆษณาต่างๆ) ในอาคารพาณิชย์ หรือพื้นที่ในศูนย์การค้า  พื้นที่ดำเนินการไม่น้อยกว่า 32  ตรม.
เงินลงทุนประมาณ 2.5 ล้านบาท (ขึ้นอยู่กับขนาด
เครื่องจักร  งานพิมพ์ภาพ และอุปกรณ์)

รูปแบบ   B
ร้านย่อส่วนเป็นศูนย์พิมพ์ภาพขนาดกลาง (รับงานป้ายโฆษณาต่าง ๆ ขนาดกลาง) 
และ เคาน์เตอร์“U-Memory”  ศูนย์พิมพ์ภาพลงวัสดุ (ของที่ระลึก) ในอาคารพาณิชย์ หรือศูนย์การค้า  พื้นที่ดำเนินการ 10–32   ตรม.
เงินลงทุนประมาณ 1.5 ล้านบาท (ขึ้นอยู่กับขนาดเครื่องจักรงานพิมพ์
ภาพ และอุปกรณ์)

รูปแบบ  C   
ร้านเคาน์เตอร์ / คีออส บริการรับงานพิมพ์ภาพลงวัสดุทุกชนิด (ของที่ระลึก) และ
รับงาน
ป้ายโฆษณาต่าง ๆ พื้นที่ดำเนินการ  6– 9  ตรม.
เงินลงทุนประมาณ 80,000.-บาท   สามารถซื้อเพิ่มชุด
เคาน์เตอร์ “U-Memory”ศูนย์พิมพ์ภาพลงวัสดุ (ของที่ระลึก) ราคา 350,000.-บาท
ระยะเวลาสัญญา     

3    ปี   (หลังจากนั้นต่อสัญญา  30,000. บาท) 




จำนวนเงินลงทุนรวมทั้งสิ้น   
80,000 – 2,500,000  บาท      ( ขึ้นอยู่กับขนาดการลงทุน )

แบ่งเป็น


-  เงินลงทุนด้านสถานที่พร้อมตกแต่ง                 (ผู้ประกอบการดำเนินการเอง)

-  เงินลงทุนด้านอุปกรณ์ 


80,000 – 2,500,000.-ล้านบาท
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ค่าธรรมเนียมแรกเข้า (Franchise Fee)               80,000 และ 600,000       บาท

- มีการต่อสัญญาหลังจาก 3 ปีแรกคิด  30,000.-บาท/ ระยะสัญญา 3 ปี (เป็นค่ารักษาสิทธิ์         
   แฟรนไชส์) 
ค่าธรรมเนียมรายเดือน 



3 %  (* ยกเว้น 6 เดือนแรก)          
เงินทุนหมุนเวียน 

   รูปแบบ A     
   จำนวนเงิน
 100,000.-บาทขึ้นไป / เดือน
                รูปแบบ B   
   จำนวนเงิน  
  50,000.-บาทขึ้นไป / เดือน

 รูปแบบ  C  
   จำนวนเงิน  
  10,000.-บาทขึ้นไป / เดือน
ผลตอบแทนจากการลงทุน

รายได้จากการดำเนินงาน
 รูปแบบ A       300,000 – 500,000.-บาทขึ้นไป/เดือน





  รูปแบบ B    100,000 - 300,000.-บาทขึ้นไป/เดือน




 รูปแบบ C     50,000 - 100,000.-บาทขึ้นไป/เดือน

 โดยเฉลี่ยผลกำไรจากการดำเนินงาน
รูปแบบ A ประมาณ 70 - 300 %ของต้นทุน




      

รูปแบบ B ประมาณ   70 - 300 %ของต้นทุน






รูปแบบ C ประมาณ 10 – 20    %ของต้นทุน 
หมายเหตุ  :
ขึ้นอยู่กับลักษณะงานเช่น งาน  “ยู-แมมโมรี่”  พิมพ์ภาพลงวัสดุ ผลกำไรถึง 300 %  
One 2 Print   ผลกำไร 70 %
ค่าใช้จ่ายจากการดำเนินงาน  ( ค่าพนักงาน / วัสดุและอื่น ๆ ) 



รูปแบบ A      
 50,000.-บาทขึ้นไป / เดือน




รูปแบบ B    
20,000.-บาทขึ้นไป / เดือน



รูปแบบ C    
10,000.-บาทขึ้นไป / เดือน
จุดคุ้มทุน     
6 เดือน ถึง 1 ปี (ขึ้นอยู่กับสภาพการทำตลาดแต่ละพื้นที่)



ฝ่ายพัฒนาผู้ประกอบการและองค์ความรู้  (ส่วนคลังข้อมูลธุรกิจ)

สิทธิประโยชน์ที่ผู้ร่วมธุรกิจได้รับ

ด้านการฝึกอบรมพนักงานอย่างต่อเนื่องทั้งด้านบริการและเทคนิคการพิมพ์

ด้านระบบเอกสาร โปรแกรมคอมพิวเตอร์การบริหารข้อมูลทางด้านบริการ

สิทธิในการดูแลพื้นที่ / การใช้แบรนด์ของบริษัท 

ใบอนุญาตให้ใช้สิทธิในการผลิตที่ถูกต้องตามกฎหมาย

ด้านวัตถุดิบ สินค้า และอะไหล่ที่จะจัดจำหน่ายในราคาโรงงาน และชุดประกอบการ

ด้านกิจกรรม- อุปกรณ์ ส่งเสริมการขาย - ด้านการโฆษณา ประชาสัมพันธ์

ด้านอัพเดทผลิตภัณฑ์ - ซอฟท์แวร์ ข้อมูลทางเทคนิคตลอดสัญญา

สิทธิเพิ่มเติมต่าง ๆ ในด้านการพัฒนาผลิตภัณฑ์ – บริการของบริษัทฯ ตลอดสัญญา  เช่น การจัดหาแหล่งเงินทุนสนับสนุนในการดำเนินธุรกิจ เป็นต้น
5. ตัวอย่างผู้ร่วมธุรกิจ (Franchisee) ที่ประสบความสำเร็จ
1.  คุณปริญญา  ธรรมวัฒนะ   
บริษัท สุวพีร์ โฮลดิ้ง จำกัด
ตลาดยิ่งเจริญ  แขวงสะพานใหม่  เขตดอนเมือง กรุงเทพ ฯ
2.  คุณสมจิตต์   คามิค
เลขที่  159   ถ.สามเสน  ซอย 5   แขวงวัดสามพระยา   เขตพระนคร กรุงเทพ ฯ 
3.  คุณไพฑูร  จงจิตสันต์  
เลขที่  70/17   หมู่ที่ 8   ต.ราชาเทวะ อ.บางพลี  จ.สมุทรปราการ
 4.  คุณวรพงษ์  มวลเสียงใน   
ร้านยูแมมโมรี่   ถ.นางพิมพ์  ต.ท่าพี่เลี้ยง  อ.เมือง  จ.สุพรรณบุรี 72000



ฝ่ายพัฒนาผู้ประกอบการและองค์ความรู้  (ส่วนคลังข้อมูลธุรกิจ)

6.รูปภาพของกิจการ







สำนักงาน ถ.อรุณอมรินทร์



ฝ่ายพัฒนาผู้ประกอบการและองค์ความรู้  (ส่วนคลังข้อมูลธุรกิจ)





ฝ่ายพัฒนาผู้ประกอบการและองค์ความรู้  (ส่วนคลังข้อมูลธุรกิจ)
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