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บริษัท มาสเตอร์ เวนดิ้ง คอเปอร์เรชั่น จำกัด
1. ข้อมูลธุรกิจ
ชื่อกิจการ 
    

บริษัท มาสเตอร์ เวนดิ้ง คอเปอร์เรชั่น จำกัด
ตราสินค้า/ยี่ห้อ    

MVC
ประเภทธุรกิจ   

 
ผลิตและบริการ  
ลักษณะสินค้าและบริการ    
ผลิต และจำหน่าย ตู้บะหมี่ - ตู้กาแฟหยอดเหรียญ 
จุดเด่นของกิจการ   



     



1.ผู้ลงทุนไม่จำเป็นต้องออกจากงานประจำ
2.เป็นการลงทุนที่ไม่สูญเปล่า กรณีที่ทำเลไม่ดี ผู้ลงทุนสามารถย้ายหาที่ใหม่
   ไปได้เรื่อยๆ
3.มีการป้องกันเรื่องการแข่งขัน ในลักษณะทับพื้นที่กัน ซึ่งจะส่งผลให้ระยะเวลา
   คืนทุนนานขึ้น

2.  ชื่อ-ที่อยู่ผู้ให้ข้อมูล
คุณโชติกา  รักเจริญดี
ตำแหน่งในกิจการ       

ประสานงานฝ่ายขาย      
สถานที่ติดต่อ 
เลขที่  47/8     หมู่  8     ถนนบางนา-ตราด    แขวงดอกไม้  เขตประเวศ  
กรุงเทพฯ  10250   โทรศัพท์  0-2751-8287-8     มือถือ  089-151-9280    
โทรสาร 0-2337-5841
 Web site :  www.vendingthai.com  
 
E-mail.info@thevendingthai.com


ฝ่ายพัฒนาผู้ประกอบการและองค์ความรู้  (ส่วนคลังข้อมูลธุรกิจ)

ประวัติความเป็นมาของกิจการ  

       เปิดดำเนินการปี 2545 ชื่อผู้เสนอโครงการ นายชัยวัฒน์  สันติชีวะวงค์  ตำแหน่งประธานบริหาร ชื่อบริษัท
มาสเตอร์ เวนดิ้ง จำกัด ที่ตั้ง 47/8 หมู่ 8  ถ.บางนา-ตราด  แขวงดอกไม้  เขตประเวศ  กทม. 10250  ประเภทธุรกิจ
ผลิตและบริการ  ชนิดของผลิตภัณฑ์  เครื่องจำหน่ายบะหมี่สำเร็จรูปแบบเติมน้ำร้อนหยอดเหรียญ ลงทุนเริ่มต้นที่ 5,000,000 บาท  

นโยบาย และปรัชญาการบริหารงาน    

       1.การสรรหาบุคลากรที่มีวุฒิการศึกษา โดยทุกคนมีความพร้อม และเหมาะสมกับงาน
       2.การจัดส่งเจ้าหน้าที่ไปอบรมกับหน่วยงานต่างๆ ที่จัดอบรม ทั้งภาครัฐ และเอกชน

เป้าหมาย
               จะเป็นบริษัทฯ ที่ทำกำไรกับกิจกรรมของนวัตกรรมที่เป็นไปได้ทางธุรกิจ  การทำตลาดเชิงพาณิชย์ 
และออกแบบเครื่องเพื่อเป็นช่องทางการจำหน่ายสินค้าตรงถึงผู้บริโภค อีกทั้งเป็นเครื่องมือของนักการตลาด
ในการสร้างช่องทางการโฆษณาให้กับบริษัทที่ต้องการใช้เป็นสื่อโฆษณาประชาสัมพันธ์ให้กับสินค้า

แผนการตลาดและการส่งเสริมการขาย
         หลังจากได้ดำเนินการติดตั้งเครื่องจำหน่ายสินค้าแล้ว  บางส่วนทางบริษัทฯ ได้ดำเนินการจัดเก็บข้อมูล
เชิงสถิติของจุดที่ติดตั้งทุกๆจุด โดยได้จัดทำเป็นแบบบันทึกประวัติการติดตั้งเพื่อใช้เป็นฐานข้อมูล และแนวทางในการจัดการกลุ่มเป้าหมาย พร้อมทั้งกำหนดแผนการดำเนินธุรกิจต่อไปในอนาคต
4. ข้อมูลการลงทุน 
คุณสมบัติของผู้ร่วมธุรกิจ (Franchisee)
      - มีความตั้งใจจริงในการทำธุรกิจ
       - มีเงินทุน
       - มีเวลาในการตรวจสินค้าประมาณสัปดาห์ละ 1 วัน 



ฝ่ายพัฒนาผู้ประกอบการและองค์ความรู้  (ส่วนคลังข้อมูลธุรกิจ)

รูปแบบการลงทุน  




เป็นการทำสัญญาแฟรนไชส์  โดยสัญญามีระยะเวลา 4 ปี  ค่าธรรมเนียมแรกเข้า 25,000 บาท รายปีๆละ 10,000 บาท ค่าจัดหาพื้นที่ในการติดตั้ง 2,500 บาท ค่าจัดส่งฟรี รับประกันการใช้งานของตู้ฟรี
ระยะเวลาสัญญา               4              ปี




เงินลงทุนด้านอุปกรณ์                       40,000                      บาท
ค่าธรรมเนียมแรกเข้า (Franchise Fee)               25,000              บาท
เงินทุนหมุนเวียนบาท / เดือน                        6,000                 บาท
ผลตอบแทนจากการลงทุน

- รายได้จากการดำเนินงานขั้นต่ำ

11,250                   บาท / เดือน  

- ค่าใช้จ่ายจากการดำเนินงาน                         800                             บาท / เดือน
จุดคุ้มทุน 
1  ปี  6            เดือน


สิทธิประโยชน์ที่ผู้ร่วมธุรกิจได้รับ
      
- ดูแลรายได้ให้ได้จุดคุ้มทุนเร็วที่สุด
      
- จัดหาพื้นที่เหมาะสมในการติดตั้งตู้
      
- บริการดูแลตู้ และอะไหล่
5. ตัวอย่างผู้ร่วมธุรกิจ (Franchisee) ที่ประสบความสำเร็จ
1.  คุณจิระ  พฤกษาชลวิทย์
เลขที่     198     ถนนพระราม 4    แขวงปทุมวัน  เขตปทุมวัน    กรุงเทพฯ  10330   

มือถือ  081-811-6837   
2.  คุณจินดารัตน์  อารยางกูร
เลขที่   26/63    ซอยเสมอดามาพงษ์     ถนนสุคนธสวัสดิ์   แขวงลาดพร้าว  เขตลาดพร้าว  กทม.ฯ  10230     

มือถือ  085-984-8585      
3.  คุณเลิศศักดิ์  เลิศศักดิ์ศรีสกุล
เลขที่      94/1     ตำบลปลายทาง  เขตบางกรวย  จังหวัดนนทบุรี  
มือถือ  081-345-0780 
  

ฝ่ายพัฒนาผู้ประกอบการและองค์ความรู้  (ส่วนคลังข้อมูลธุรกิจ)
