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SMALL AND MEDIUM ENTERPRISE DEVELOPMENT BANK OF THAILAND






บริษัทคริสตี้ คอสเมติค จำกัด
1. ข้อมูลธุรกิจ
ชื่อกิจการ


บริษัทคริสตี้ คอสเมติค จำกัด 
ตราสินค้า/ยี่ห้อ


คริสตี้  ราพีเต้
ประเภทของธุรกิจ       

สถานเสริมความงามและเวชสำอาง 
ลักษณะสินค้าและบริการ
สินค้าประเภท เวชสำอาง  สถานเสริมความงามครบวงจร  ลดปัญหาสิว  ฝ้า กระ  ริ้วรอย  ลดน้ำหนักไขมันส่วนเกินและกระชับสัดส่วน

จำนวนสาขาทั้งหมด

30  สาขา




-  กรุงเทพ     5  แห่ง





- ต่างจังหวัด  25  แห่ง  
ได้แก่  จังหวัดพระนครศรีอยุธยา  นครราชสีมา  ระยอง  สงขลา  ชุมพร  ราชบุรี  ชลบุรี  สระบุรี  ขอนแก่น  หนองบัวลำภู อุดรธานี สกลนคร นครสวรรค์ แพร่ สมุทรสงคราม ลพบุรี นครปฐมและสุพรรณบุรี
จุดแข็ง / จุดเด่น
1.  ลูกค้ายอมรับในคุณภาพผลิตภัณฑ์และบริการ  มีแพทย์  เภสัชกรเป็นผู้นำทางด้านวิชาการ  ค้นคว้าและวิจัยผลิตภัณฑ์ 
2.  บริษัทฯ  มีประสบการณ์ทางธุรกิจนี้โดยเฉพาะ  และดำเนินการมานานกว่า  10 ปี
3.   มีเทคโนโลยีอันทันสมัย ทางด้านความงามเพื่อให้บริการครบวงจร
4.   มีสาขาตัวแทนจำหน่ายผลิตภัณฑ์ และ บริการทั่วประเทศ
2.  ชื่อ-ที่อยู่ผู้ให้ข้อมูล
นายนิวัติ  เอี่ยมเขียว  และน.ส.จรินยา  อ่ำจีระ

ตำแหน่ง


ฝ่ายแฟรนไชส์
สถานที่ติดต่อ


เลขที่  26/9  อาคารอรกานต์  ชั้น 3  ถนนชิดลม  แขวงลุมพินี  
เขตปทุมวัน 
 กรุงเทพ ฯ  10330
โทรศัพท์  0-2655-3440-3

โทรสาร  0-2655-3434
เว็บไซต์  www.christy.co.th
3. ข้อมูลประวัติความเป็นมา และนโยบายในการบริหารงาน
ประวัติความเป็นมาของกิจการ

ระยะเวลาในการดำเนินธุรกิจ เริ่มก่อตั้งมาตั้งแต่ มี.ค. 2540  ถึงปัจจุบัน  เป็นระยะเวลามากกว่า 9ปี
เริ่มจากการให้บริการในคลินิกผิวหนังที่ จ.พระนครศรีอยุธยา มาเป็นระยะเวลากว่า 15 ปี พร้อมกับได้รับการยอมรับและรู้จักกันอย่างแพร่หลายในพื้นที่ต่างจังหวัดโดยเฉพาะในเขตภาคกลาง  จึงได้เริ่มงานวิจัยผลิตภัณฑ์โดยทีมแพทย์  เภสัชกรที่มีความรู้ความสามารถเฉพาะทาง จึงเกิดผลิตภัณฑ์เวชสำอางที่มีคุณภาพ ปลอดภัย ไม่มีผลข้างเคียงภายใต้แบรนด์เนมชื่อ  เวชสำอาง  “คริสตี้”  เมื่อ พ.ศ. 2540  เจาะกลุ่มลูกค้าระดับกลาง  โดยวางจำน่ายที่ศูนย์จำหน่ายทั่วประเทศกว่า 200 แห่ง  ได้รับผลตอบรับที่ดี  

เมื่อเป็นที่ยอมรับของผู้บริโภค ต่อมาจึงได้มีการพัฒนาผลิตภัณฑ์เพิ่มขึ้นภายใต้แบรนด์เนมว่า  เวชสำอาง “ราพีเต้” ในพ.ศ. 2546 ทั้งนี้เพื่อเป็นการตอบสนองความต้องการของลูกค้าระดับกลาง–ระดับบน  (C ถึง B+)  โดยนำเข้าวัตถุดิบคุณภาพจากต่างประเทศที่มีราคาสูงขึ้น ปรับปรุงแพ็คเกจจิ้งให้มีรูปลักษณ์ทันสมัยสวยงาม และค้นคว้างานวิจัยมากขึ้น  เพื่อให้ผลิตภัณฑ์เหมาะสมตรงกับความต้องการของผู้บริโภคคนไทยมากยิ่งขึ้น

เราได้มีบริษัทฯ ในเครือซึ่งนำเข้าเครื่องมือเทคโนโลยีเกี่ยวกับเครื่องมือแพทย์ และความงามจากประเทศแคนาดาอยู่แล้ว จึงมีความพร้อมในด้านการเปิดธุรกิจรูปแบบแฟรนไชส์สถานเสริมความงามครบวงจร “ราพีเต้”  สามารถให้บริการทั้งผิวหน้า–ผิวกาย ด้วยเครื่องมืออันทันสมัยปลอดภัย  ซึ่งขณะนี้เรามีแฟรนไชส์สถานเสริมความงามครบวงจร “ราพีเต้”

นโยบายและปรัชญาการบริหารงาน

เรามีแนวคิดที่ต้องการผลิตสินค้าที่มีคุณภาพ  ผู้บริโภคสามารถใช้ได้อย่างปลอดภัย ไม่มีผลข้างเคียง และที่สำคัญราคาไม่แพงเหมาะสมกับกลุ่มลูกค้าในแต่ละระดับ และต้องการให้ผลิตภัณฑ์ของคนไทยเป็นที่ยอมรับทัดเทียมกับของต่างประเทศ  เนื่องจากวิวัฒนาการ การค้นคว้า วิจัย และการผลิต คนไทยเรามีความรู้ไม่ได้น้อยกว่าต่างประเทศเลย
เป้าหมาย

ลูกค้าวัยตั้งแต่ 15 ปีขึ้นไปซึ่งเริ่มเข้าสู่วัยรุ่นจนถึงผู้สูงวัย  ที่มีปัญหาเกี่ยวกับเรื่องผิวพรรณ  ความงาม และ สุขภาพ กลุ่มลูกค้าระดับ C ขึ้นไปถึงระดับ B +

แผนการตลาดและการส่งเสริมการขาย

 ห้างสรรพสินค้าชั้นนำ และร้านขายเครื่องสำอางทั่วไป ซึ่งเป็นศูนย์ตัวแทนจำหน่าย มากกว่า 200 แห่งทั่วประเทศ พร้อมกับที่สถานเสริมความงามราพีเต้ อีก 30 แห่งทุกภาคของประเทศ
4. ข้อมูลการลงทุน 
คุณสมบัติของผู้ร่วมธุรกิจ
1. ขอให้มีใจรักทางด้านธุรกิจบริการความงาม มีมนุษยสัมพันธ์ที่ดี
2. มีความพร้อมทางด้านการเงินพอสมควร
3. ทำเลที่ตั้งที่มีศักยภาพในการประกอบธุรกิจ
4. มีความตั้งใจ  วิสัยทัศน์ที่พร้อมจะเติบโต และประสบผลสำเร็จร่วมกับบริษัท
รูปแบบการลงทุน


งบประมาณด้านแฟรนไชส์ มี 3 รูปแบบเพื่อให้เหมาะสมกับผู้ร่วมลงทุนธุรกิจคือ
1. รูปแบบ  A
เป็นสถานเสริมความงามครบวงจร  มีเครื่องมือให้บริการทั้งผิวหน้า–ผิวกาย  


และผลิตภัณฑ์จำหน่าย
ใช้เงินทุนประมาณ 1 ล้าน 6 หมื่นบาท
2. รูปแบบ  B
เป็นสถานเสริมความงามมีเครื่องมือให้บริการเกี่ยวกับผิวหน้า  และจำหน่าย

ผลิตภัณฑ์ “ราพีเต้”
ใช้เงินทุนประมาณ 3 แสน 7 หมื่นบาท
3. รูปแบบ  C
เป็นตัวแทนจำหน่ายผลิตภัณฑ์ “ราพีเต้”
ใช้เงินทุนประมาณ 8 หมื่นบาท
ระยะเวลาสัญญา
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จำนวนเงินลงทุนรวมทั้งสิ้น

70,000-1,000,000  
บาท ขึ้นอยู่กับรูปแบบแฟรนไชส์


เงินลงทุนด้านสถานที่พร้อมตกแต่ง
แฟรนไชส์ดำเนินการเอง



เงินลงทุนด้านอุปกรณ์


แฟรนไชส์ดำเนินการเอง

ค่าธรรมเนียมแรกเข้า

200,000 บาท ลด 50%  เหลือ 100,000 บาท

เงินทุนหมุนเวียนบาท/เดือน
50,000-100,000 

บาทขึ้นอยู่กับรูปแบบที่ลงทุน

ผลตอบแทนจากการลงทุน



รายได้จากการดำเนินงาน

ขึ้นอยู่กับรูปแบบการลงทุน


ค่าใช้จ่ายจากการดำเนินงาน

ขึ้นอยู่กับรูปแบบการลงทุน

จุดคุ้มทุน

6  เดือน  2  ปี ขึ้นอยู่กับขนาดของการลงทุน
สิทธิประโยชน์ที่ผู้ร่วมธุรกิจได้รับ


ชำระ  30 เปอร์เซ็นต์ ของสัญญารูปแบบการลงทุนสุทธิ

รายการส่งเสริมการขาย สินค้า ของสมนาคุณ

การลงโฆษณาในนิตยสารต่างๆ  หนังสือพิมพ์ รายการทีวี

เปอร์เซ็นต์การขายสินค้า
5. ตัวอย่างผู้ร่วมธุรกิจ
1.  คุณจีรภัทร  ปั้นประสงค์
260/51  ถนนศรีสุริยวงค์  ตำบลหน้าเมือง  อำเภอเมือง  จังหวัดราชบุรี  70000
โทร.  032-338-676
2.  คุณเสาวภาคย์  ดีสกุล
เรือนมัทะนา  3  ถนนสุวรรณวงศ์    อำเภอหาดใหญ่   จังหวัดสงขลา  90110
โทร.  081-541-9235
3.  คุณรัตนา  แซ่จ้อง
213  ม.2   ตำบลปาดังเบซาร์  อำเภอสะเดา  จังหวัดสงขลา  90240
โทร.  089-2965442





























ฝ่ายพัฒนาผู้ประกอบการและองค์ความรู้  (ส่วนคลังข้อมูลธุรกิจ)

