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SMALL AND MEDIUM ENTERPRISE DEVELOPMENT BANK OF THAILAND






โรงเรียนกวดวิชาอบาคัส
1. ข้อมูลธุรกิจ
ชื่อกิจการ   


 รร.กวดวิชาอบาคัส
ตราสินค้า/ยี่ห้อ    

 ABACUS  
ประเภทธุรกิจ     

การศึกษา  (โรงเรียนกวดวิชา) 
ลักษณะสินค้าและบริการ     
สอนกวดวิชาระดับประถม  ม.ต้น  ม.ปลาย  ติวเอ็นทรานส์  ติวสอบเข้าปริญญาตรี  โท  เอกและต่างประเทศ
จำนวนสาขาทั้งหมด             


12           แห่ง  



ในกรุงเทพ      

 6            แห่ง 



ในต่างจังหวัด              
 6             แห่ง 
ได้แก่จังหวัดนครสวรรค์  พิษณุโลก  นครราชสีมา  นครศรีธรรมราช  
อยุธยาและอุบลราชธานี

จุดเด่นของกิจการ   





เปิดกิจการที่มีชื่อเสียงและประสบการณ์ยาวนานเกือบ 20 ปี รวมทั้งเป็นโรงเรียนกวดวิชาที่สอนครบทุกวิชาที่มีนักเรียนมาเรียนมากที่สุด
2.  ชื่อ-ที่อยู่ผู้ให้ข้อมูล
คุณกิตติภูมิ  วัฒนศิริ
ตำแหน่งในกิจการ    

ผู้อำนวยการโรงเรียน    
สถานที่ติดต่อ 
เลขที่    392/31-33   ถนนพระราม 1   แขวงรองเมือง  เขตปทุมวัน  กทม.ฯ  10330 
โทรศัพท์  0-2254-1186-9     มือถือ  081-458-3528     โทรสาร  0-2254-1188
 
Web site :  www.abacus-school.com
3. ข้อมูลประวัติความเป็นมา และนโยบายในการบริหารงาน
ประวัติความเป็นมาของกิจการ  



โรงเรียนกวดวิชาอบาคัส  ก่อตั้งขึ้นมาตั้งแต่ปี พ.ศ. 2532 โดยมีอาจารย์กิตติภูมิ วัฒนศิริ เป็นผู้ก่อตั้งเปิดดำเนินการมาถึงปัจจุบันเป็นเวลา 17 ปีแล้ว โดยระยะแรกเปิดเป็นโรงเรียนกวดวิชาเข้า ABAC หลังจากนั้นได้
ขยายตัวเปิดติวชั้นประถมศึกษา  มัธยมศึกษา  ปริญญาตรี  ปริญญาโท  ปริญญาเอกและภาษาต่างประเทศ ในปี พ.ศ.2538 โดยปัจจุบันเป็นสถาบันที่เปิดสอนทุกวิชา  ทุกระดับชั้นตั้งแต่ชั้นประถมศึกษาถึงปริญญาเอก
นโยบาย และปรัชญาการบริหารงาน    


 อบาคัส  มีนโยบายที่เป็นโรงเรียนที่เรียนได้ทั้งครอบครัว  กลุ่มลูกค้าตั้งแต่อายุ 8-60 ปี  มีเป้าหมายที่จะเป็น โรงเรียนกวดวิชาที่มีสาขาอยู่ทั่วประเทศมากที่สุด เป็นโรงเรียนกวดวิชาของประเทศ  ปรัชญาการบริหารเน้นการซื่อสัตย์ต่อลูกค้า เน้นคุณภาพ และความเป็นกันเอง ช่วยแก้ปัญหาเรื่องการศึกษาให้ลูกค้าเน้นตามสโลแกนของโรงเรียน “มีปัญหาเรื่องการศึกษา ปรึกษา ABACUS” เราจะช่วยแก้ปัญหาให้ลูกค้าทุกคน
เป้าหมาย
   
 ส่วนที่ 1: 
ทางสถาบันจะขยายสาขาในกรุงเทพมหานครให้ครบ 10 สาขา โดยขยายเพิ่มอีก 4 สาขา ที่ปิ่นเกล้า  บางแค  รังสิต  ศรีนครินทร์  ให้ครบ 10 สาขา ครอบคลุมทุกพื้นที่ทั่วกรุงเทพฯ
 
ส่วนที่ 2 :
ทางสถาบันเตรียมแผนกแฟรนไชส์ขึ้น  เพื่อขยายแฟรนไชส์ออกต่างจังหวัดโดยในช่วงแรกตั้งเป้าไว้ 3-5 รายก่อนเพื่อดูความพร้อม  และปรับปรุงระบบแฟรนไชส์ของสถาบันให้เหมาะสม และดีขึ้น  สร้างแผนกแฟรนไชส์ของสถาบันให้เป็นทีมงานที่เข้มแข็งมั่นคง และมีประสิทธิภาพในการบริการ 

แผนการตลาดและการส่งเสริมการขาย

 นอกจากขยายสาขาใน กทม. ตามที่กล่าวไว้ข้างต้นแล้ว  ทางสถาบันจะขายแฟรนไชส์ออกไปทั่วทุกจังหวัดในต่างจังหวัด  และให้แฟรนไชส์เป็นผู้ดำเนินการโดยทางสถาบันได้พัฒนาโปรแกรมคอมพิวเตอร์เตรียมรับระบบ
แฟรนไชส์ไว้  โดยตั้งเป้าหมายในการขยายสาขาในต่างจังหวัดในระบบแฟรนไชส์ไว้ให้ครบ 50 สาขา ภายในระยะเวลา 5 ปี  เพื่อให้ครอบคลุมทุกพื้นที่ในประเทศไทยให้มากที่สุด  นอกจากนี้ทางสถาบันได้วางแผนทางการตลาดในการเพิ่มการโฆษณาประชาสัมพันธ์ต่างๆไว้เพื่อเพิ่มยอดขายให้มากขึ้นในปีนี้  ซึ่งจะส่งผลดีต่อระบบ
แฟรนไชส์ และเป็นที่รู้จักนิยมของประชาชนทั่วไปมากขึ้น
4. ข้อมูลการลงทุน 
คุณสมบัติของผู้ร่วมธุรกิจ (Franchisee)
    1.มีความมุ่งมั่นในความต้องการจะมีธุรกิจที่มั่นคงของตนเอง
    2.มีเวลาที่จะทุ่มเทให้กับกิจการ มีความพร้อมในด้านเงินทุนและสถานที่
    3.มีใจรักด้านงานบริการ และการศึกษา
    4.ต้องเป็นผู้มีใจหนักแน่น และยินดีทำงานตามระบบแฟรนไชส์
รูปแบบการลงทุน  



    - ค่าธรรมเนียมแรกเข้า   



1,000,000   บาท
    - ค่าตกแต่งสถานที่และอุปกรณ์สำนักงาน   

 1,000,000   บาท
    - ค่ารอยัลตี้ฟี (Royalty Fee)       


5 %

   - ค่าการตลาด (Marketing Fee)   


 5 %

   - เงินลงทุนหมุนเวียน     



500,000    บาท
   - งบประมาณการลงทุ น   



 2.5 – 3  ล้านบาท
   - อายุสัญญา       

5    ปี
   - จุดคุ้มทุน       

1-3  ปี

จำนวนเงินลงทุนรวมทั้งสิ้น        


2.5-3               บาท      


ค่าธรรมเนียมแรกเข้า (Franchise Fee)         
1,000,000        บาท
เงินทุนหมุนเวียน



500,000           บาท/ เดือน 
จุดคุ้มทุน    

 1-3      ปี  


สิทธิประโยชน์ที่ผู้ร่วมธุรกิจได้รับ
     1.ได้รับสิทธิในการได้เครื่องหมายการค้า ABACUS 
     2.ให้ความรู้ในการประกอบธุรกิจด้านโรงเรียนกวดวิชาพร้อมเป็นที่ปรึกษา
     3.ได้รับการออกแบบสถานที่จัดทำแผนผังการตกแต่งภายในและภายนอกอาคารรวมทั้งงานเฟอร์นิเจอร์
     4.แนะนำบริษัทรับเหมาตกแต่งภายในให้ พร้อมแจ้งงบประมาณการลงทุนตกแต่ง
     5.ระบบโปรแกรมคอมพิวเตอร์ในการจัดการและบริหารโรงเรียน
     6.ได้คู่มือเอกสารดำเนินธุรกิจทั้งหมดเพื่อความสะดวกในการปฏิบัติ
    7.จัดอบรมอาจารย์  พนักงาน
    8.จัดทำกิจกรรมการตลาดและโฆษณาในสื่อต่างๆ
    9.เป็นที่ปรึกษาในการขอใบอนุญาต
   10.ให้คำปรึกษาด้านกฎหมาย  ระบบบัญชีการเงิน  ระบบการบริหารงานบุคคลรวมทั้งความรู้ทางธุรกิจด้าน      ต่างๆ
   11.ให้ส่วนลดในการซื้อตำราเรียน และหนังสือของสถาบัน
   12.แนะนำและวางแผนการตลาดรวมทั้งการออกระเบียบการในระดับชั้นต่างๆ
   13.ให้ความสนับสนุนเหมือนเช่นสาขาโรงเรียนลงทุนเองทุกอย่าง
   14.ช่วยเตรียมการวันเปิดดำเนินการ
   15.ควบคุมดูแลทุกขั้นตอนตั้งแต่เริ่มถึงเปิดสำนักงานดำเนินการ
  5. ตัวอย่างผู้ร่วมธุรกิจ (Franchisee) ที่ประสบความสำเร็จ
1.  คุณสกุณา  ภิรมย์พานิช
เลขที่    232     ตำบลไผ่อิง  อำเภอพระนครศรีอยุธยา     จังหวัดอยุธยา  13000

2.  คุณจุฬากรณ์  พุ่มเจริญ
เลขที่  320-322  ถนนชยางกูร    ตำบลในเมือง  อำเภอเมือง   จังหวัดอุบลราชธานี  34000 


ฝ่ายพัฒนาผู้ประกอบการและองค์ความรู้  (ส่วนคลังข้อมูลธุรกิจ)

